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ВСТУП


Актуальність теми дослідження. Успішне функціонування суб’єктів господарювання має на меті отримання максимальних прибутків при мінімальних витратах. В умовах нестабільності економічної системи країни таке завдання постійно посилюється і водночас ускладнюється та потребує постійної підтримки формування показників доходів, витрат та фінансових результатів. Ключовою умовою забезпечення безпеки формування показників доходів та витрат є оперативне, своєчасне, об’єктивне забезпечення керівників всіх рівнів неупередженою  та достовірною інформацією. Рівень та якість обліково-аналітичного забезпечення впливають на якість та своєчасність прийняття управлінських рішень, які впливають на результати діяльності підприємства та обумовлюють їх динаміку та тенденції. За сучасних умов господарювання є важливим забезпечити на рівні підприємств та за його межами, формування відповідного обліково-аналітичного забезпечення з метою управління фінансовими результатами.
Питання економічної сутності, обліку та аналізу фінансових результатів діяльності підприємств протягом тривалого періоду викликають інтерес досить широкого кола науковців, таких як Олексюк О.І., Козак В.Є., Білуха М.Т., Бутинець Ф.Ф., Христич Г.О., Нусінов В.Я., Турило А.М., Дікань Л.В., Вороніна О.О., Кужельний М.В., Мельник М.В. Якимчук Т.В., Есманова Л.І., Петрик О.В., Фролова Л.В, Сич Є.М., Андрійчук В.Г., Рагуліна І.І., Рудницький В.С., Дорош Н.І., Арич М.І. та багато інших. Однак, незважаючи на популярність даної тематики, існують безліч неточностей та суперечностей в дослідженні економічної сутності поняття «фінансові результати», а також формування їх обліково-аналітичного забезпечення з метою прийняття ефективних управлінських рішень.
Мета і завдання дослідження.  Метою кваліфікаційної магістерської роботи є вивчення обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами на прикладі торговельного підприємства
Для досягнення сформованої мети в роботі поставлені наступні завдання:
· дослідити концептуальні підходи до визначення поняття «фінансові результати»;
· розкрити особливості бухгалтерського обліку та економічного аналізу фінансових результатів;
· вивчити фінансові результати як елемент процесу управління торговельним підприємством;
· надата загально-економічну характеристику ТОВ ВКФ «Ельф», а також провести комплексний аналіз його фінансового стану та фінансових результатів;
· дослідити сучасний стан обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами у ТОВ ВКФ «Ельф»;
· надати власні пропозиції щодо покращення облікового процесу фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф»;
· використовуючи математичні моделі спрогнозувати прибуток ТОВ ВКФ «Ельф» на майбутнє.
Предметом дослідження є теоретичні та методичні аспекти обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами торговельного підприємства.
 Об’єктом дослідження є доходи, витрати та фінансові результати             ТОВ ВКФ «Ельф», м.Первомайськ,  Миколаївської області. 
Основними джерелами для проведення дослідження виступили: законодавчі та нормативні документи України, первинна, зведена та звітна документація, а також статутні документи ТОВ ВКФ «Ельф», наукові вітчизняні видання.
Апробація результатів дослідження.  За результатами проведеного в кваліфікаційній роботі дослідження надруковано наступні наукові праці:
1. Мілованов Д.В. Напрями аналізу товарних запасів. «Облік, аналіз і контроль в управлінні суб’єктами економіки»: матеріали VІ Міжнародної студентської наукової конференції (м. Львів, 10 листопада 2020 р.). – Львів: Видавництво Львівської політехніки, 2020. С.121-122.
2. Мілованов Д.В. Вплив факторів зовнішнього та внутрішнього середовища на організацію аналітичного процесу підприємств торгівлі. Стратегічні орієнтири сталого розвитку в Україні та світі: матеріали І Міжнародної науково-практичної конференції молодих учених (м. Чернігів, 14 травня 2021 р.). Чернігів : НУ «Чернігівська політехніка», 2021. С. 72-74.
3. Мілованов Д.В. Економічний  аналіз операцій з товарами. Всеукраїнський конкурс студентських наукових робіт зі спеціальності 071 «Облік і оподаткування». м.Чернігів. 2021 р. 35 с.
4. Козіцька Н., Мілованов Д. Економетрична модель взаємозв’язку між чистим прибутком і виручкою від реалізації. Економіст.  2021. №12. 
Структура і обсяг кваліфікаційної магістерської роботи.  Кваліфікаційна магістерська робота виконана на 96 сторінках друкованого тексту, містить рисунків та таблиць. Список використаної літератури налічує джерел.











РОЗДІЛ 1. ТЕОРЕТИЧНІ АСПЕКТИ ФОРМУВАННЯ ОБЛІКОВО-АНАЛІТИЧНОГО ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ УПРАВЛІННЯ ФІНАНСОВИМИ РЕЗУЛЬТАТАМИ


1.1.  Концептуальні підходи до визначення фінансових результатів підприємства


Метою діяльності будь-якого підприємства в умовах ринкової економіки є одержання високих фінансових результатів. Ця мета є об’єктивною та обумовлена прагненням не тільки утримання своїх позицій на ринку, але й стабільного подальшого розвитку та розширення підприємства, задоволення його соціальних та матеріальних потреб, забезпечення конкурентоспроможності на внутрішньому й зовнішньому ринках [30].
Фінансові результати діяльності підприємств протягом тривалого періоду викликають інтерес досить широкого кола науковців, таких як Олексюк О.І., Козак В.Є., Білуха М.Т., Бутинець Ф.Ф., Христич Г.О., Нусінов В.Я., Турило А.М., Дікань Л.В., Вороніна О.О., Кужельний М.В., Мельник М.В. Якимчук Т.В., Есманова Л.І., Петрик О.В., Фролова Л.В, Сич Є.М., Андрійчук В.Г., Рагуліна І.І., Рудницький В.С., Дорош Н.І., Арич М.І. та багато інших. 
Визначення фінансового результату, як підсумок діяльності господарюючого суб’єкта, історично привело до співіснування різних трактувань. Економічний зміст даного поняття залежить від цілей, досліджуваних у процесі господарської діяльності, від категорії користувача облікових даних, для якого проводилося виявлення фінансового результату та від набору облікових прийомів, якими володіє та чи інша облікова система [29, с. 223].
Однак, незважаючи на популярність даної теми, існують безліч неточностей та суперечностей в дослідженні економічної сутності поняття «фінансові результати». Трактування фінансових результатів є важливою науковою проблемою. Ця категорія залишається в центрі уваги вчених не лише у сфері економіки та  бухгалтерського обліку, а й філософії, економічної теорії, мікроекономіки, макроекономіки, фінансів, менеджменту, і містить багато суперечностей та протиріч.
Аналіз наукових досліджень і публікацій дає право стверджувати, що питання фінансового результату діяльності підприємства протягом тривалого часу приваблюють увагу багатьох науковців і залишаються актуальними і наразі.
Першочергово зазначимо, що в нормативно-правових актах, які регламентують порядок формування фінансового результату господарюючого суб’єкта немає прямого визначення поняття «фінансовий результат», що призводить до труднощів у визначені сутності, ролі та значення фінансового результату. Нормативні документи дають пояснення таким категоріям як: доходи, витрати, прибуток і збиток. І в принципі, загальним результатом діяльності визначають або прибуток або збиток підприємства трактуючи їх як різниця між доходами та витратами звітного періоду. Отже вважаємо, що доходи, витрати, прибуток або збиток є основними складовими фінансового результату. Виходячи з цього дослідимо економічний зміст кожної з цих категорій, викладений у вітчизняних нормативно-правових документах  (табл.1.1).
Таблиця 1.1
Визначення показників фінансового результату 
чинними нормативними документами
	Нормативний документ
	Трактування терміну

	Закон України
«Про бухгалтерський
облік та фінансову
звітність в Україні» [49]
	Витрати - зменшення економічних вигод у вигляді зменшення активів або збільшення зобов’язань, що призводить до зменшення власного капіталу (за винятком зменшення капіталу за рахунок його вилучення або розподілення власниками)

	
	Доходи - збільшення економічних вигод у вигляді збільшення активів або зменшення зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу (за винятком зростання капіталу за рахунок внесків власників)


Продовження табл.1.1
	Національне положення
(стандарт) бухгалтерського
обліку 1 «Загальні вимоги до
фінансової звітності» [36]
	Збиток - перевищення суми витрат над сумою доходу, для отримання якого були здійснені ці витрати

	
	Звіт про фінансові результати (звіт про сукупний дохід) - звіт про доходи, витрати, фінансові результати та сукупний дохід

	
	Сукупний дохід - зміни у власному капіталі протягом звітного періоду внаслідок господарських операцій та інших подій (за винятком змін капіталу за рахунок операцій з власниками)

	
	Інший сукупний дохід - доходи і витрати, які не включені до фінансових результатів підприємства

	
	Прибуток - сума, на яку доходи перевищують пов’язані з ними витрати

	
	Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) - дохід, що визначається шляхом вирахування з доходу від реалізації продукції, товарів, робіт, послуг (у тому числі платежів від оренди об’єктів інвестиційної нерухомості) наданих знижок, вартості повернутих раніше проданих товарів, доходів, що за договорами належать комітентам (принципалам тощо) та податків і зборів

	Положення (стандарт) бухгалтерського обліку 15 «Дохід» [43]
	Дохід (виручка)  від  реалізації  продукції (товарів,  робіт, 
послуг) - загальний  дохід  (виручка)  від  реалізації  продукції, товарів,   робіт   або  послуг  без  вирахування  наданих  знижок, повернення раніше проданих товарів та непрямих податків  і  зборів (податку на додану вартість, акцизного збору тощо)

	
	Чистий дохід  від  реалізації  продукції   (товарів,   робіт, послуг)  визначається  шляхом  вирахування з доходу від реалізації продукції, товарів,  робіт,  послуг   наданих   знижок,   вартості повернутих  раніше  проданих  товарів,  доходів,  що за договорами належать комітентам (принципалам тощо), та податків і зборів.

	Положення (стандарт) бухгалтерського обліку 16 «Дохід» [44]
	Витратами   звітного   періоду  визнаються  або  зменшення 
активів,  або збільшення зобов'язань,  що призводить до  зменшення власного капіталу  підприємства  (за  винятком  зменшення капіталу  внаслідок його вилучення або розподілу власниками),  за умови,  що ці витрати можуть бути достовірно оцінені.

	Міжнародний стандарт
Бухгалтерського обліку 18 «Дохід» [33]
	Дохід – це валове надходження економічних вигід протягом періоду, що виникає в ході звичайної діяльності суб’єкта господарювання, коли власний капітал зростає в
результаті цього надходження, а не в результаті внесків учасників власного капіталу


Джерело: узагальнено автором, з використанням [35, с.21]

Виходячи з трактування сутності «фінансові результати» в нормативно-правових документах формуються  трактування і в наукових джерелах. Тобто, одні автори досліджують конкретно сутність поняття «фінансові результати», а інші продовжують вивчення понять «доходи», «витрати», «прибуток» та «збиток», як це визначено в нормативних документах, представлених в таблиці 1.1. Завдяки цьому і думки науковців щодо надання економічної сутності поняттю «фінансові результати» досить різняться між собою.
Також слід відзначити, що досить велика частина науковців ототожнює поняття «фінансовий результат» із категорією «прибуток» як позитивний фінансовий результат, а «збиток» – як негативний.
Сконцентруємо власну увагу на працях науковців, що досліджують безпосередньо поняття «фінансові результати».
Узагальнивши результати, викладені в нормативно-правових документах, українські вчені Назаренко О.В. та Лукаш Р.В. виокремлюють два принципові підходи до розрахунку фінансових результатів діяльності підприємства:
- метод порівняння доходів і витрат (метод «витрати-випуск»), що передбачає визначення прибутку (збитку) згідно принципу нарахування та відповідності доходів і витрат;
- метод зміни чистих активів - проводиться визначення приросту власного капіталу у звітному періоді як різниці між вартістю власного капіталу на кінець та на початок звітного періоду (якщо власний капітал на кінець звітного періоду збільшується, то господарюючий суб'єкт отримує прибуток, а якщо навпаки - збиток) [35, с.21]. 
А також наводять своє власне бачення сутності даної економічної категорії: «..фінансові результати - це виражений в грошовій формі показник результативності господарської діяльності субєкта господарювання шляхом зіставлення визначених доходів та витрат понесених на їх отримання, що може бути представлений у формі прибутку або збитку [35, с.21].
Так, вітчизняний вчений Арич М.І. ототожнює поняття «фінансовий результат» з поняттям «фінансово-економічний результат» та вважає, що              «… науковою основою визначення поняття «фінансово-економічні результати» є такі категорії, як «ефект», «результат», «економічний ефект», «фінансовий ефект», «ефективність», «результативність» тощо..» [2, с.66].  У своїх працях даний автор дуже детально досліджує сутність категорій, які вважає науковою-основою визначення досліджуваного нами поняття. Науковець Турило А.М стверджує, що саме через фінансовий ефект реалізується на підприємстві фінансовий результат [63, с.163].
Науковці Фірман Н.Я. і Вашків О.П., узагальнючи також результати досліджень попередників, пропонують вивчати сутність економічної категорії «фінансовий результат» у трьох площинах: як підсумок діяльності підприємства; як прибуток чи збиток підприємства;  як приріст чи зменшення вартості (капіталу) підприємства [66, с.163].  А саму категорію фінансового результату розуміють як узагальнену  характеристику, що відображає: рівень ефективності використання залученої ресурсної бази;  якість і результативність прийнятих управлінських рішень;  рівень реалізації потенціалу підприємства в його економічному зростанні [66, с.165].
Розгляд сутності фінансового результату дослідниками Брік С.В. та Мардус О.О. ґрунтується на виділенні ознак за яким слід вивчати фінансовий результат, а саме як: 
- результат співставлення доходів та витрат підприємства; 
- приріст чи зменшення капіталу;
- вираження у формі прибутку або збитку; 
- підсумки (результат) діяльності [6, с.282].
Цікавою, на нашу думку, є думка Полятикіної Л.І. та Новикової С.В. [45, с.72], які зазначають що формування фінансових результатів підприємства включає три взаємопов’язаних етапи (процеси в діяльності підприємства): постачання, виробництво та збут, для здійснення яких потрібен капітал власників. Капітал, що приймає грошову форму, використовується підприємцями для закупівлі засобів виробництва, предметів праці, найму робочої сили. Засоби й предмети праці є матеріально-речовою основною капіталу, яка безперервно вдосконалюється з розвитком науково-технічного прогресу. Тож прибуток (збиток) є результатом роботи всього капіталу, авансованого власниками в підприємницьку діяльність. Постійний капітал як частка авансованого капіталу в процесі виробництва не змінює своєї вартості та включає засоби виробництва і предмети праці. Їхня вартість працею людини переноситься на вартість новоствореного продукту, і таким чином створюється перенесена вартість. Постійний капітал, що виступає фактором виробництва, не бере участі в процесі збільшення вартості та не створює додаткової вартості. Змінний капітал як частка авансованого капіталу витрачається підприємцями на закупівлю робочої сили. Саме працівники беруть участь у процесі виробництва заново створеної вартості. Вони витрачають необхідну працю, виготовляючи необхідний продукт, який оплачується заробітною платою, а потім додаткову працю, виготовляючи додатковий продукт чи додану вартість [45, с.72].
Науковець Гайбура Ю.А. розглядає сутність фінансових результатів з позиції моніторингу та оцінювання ефективності діяльності підприємств і стверджує, що  модель фінансового результату та загальні методичні засади моніторингу, що прийняті на підприємстві, складають підґрунтя для визначення системи показників-індикаторів, що підлягають спостереженню [9, с.101]. 
Аналогічної думки дотримується В.О. Козуб називаючи фінансовий результат об’єктом моніторингу, що подається у звітності в вигляді абсолютної величини [23, с.164]. 
Виходячи з різноманітних позицій та думок науковців, понятійний апарат стосовно економічної категорії «фінансові результати» постійно доповнюється та оновлюється (Додаток А), а відповідно набуває уточнень та наповнень комплексна класифікація фінансових результатів, що є важливим інструментом бухгалтерського обліку. Класифікація фінансових результатів підприємства сприяє зростанню ефективності організації аналітичного та синтетичного обліку та забезпечує правильність розрахунку фінансового результату.
Науковець Жидєєва Л.І. та дослідниця Пінаєва К.О. вважають, що найбільш інформативною є класифікація фінансових результатів залежно від джерел формування, а саме від видів діяльності: операційної (основної та іншої операційної за видами), інвестиційної, фінансової та іншої, а також що доцільно використовувати класифікацію за періодами формування, що надає можливість розмежовувати господарські операції в часі та просторі та достовірно визначати фінансові результати з урахуванням витрат, які відносяться до попередніх періодів [15, с.1120]. 
Узагальнивши результати досліджень вітчизняних науковців наведемо загальну класифікацію фінансових результатів для потреб бухгалтерського обліку (табл.1.2), який розглянемо в наступному підрозділі кваліфікаційної роботи.
Таблиця 1.2
Класифікація фінансових результатів
	Класифікаційна ознака
	Види фінансових результатів

	За значенням результату діяльності підприємства
	Позитивний фінансовий результат- прибуток

	
	Негативний фінансовий результат- збиток

	За видами діяльності підприємства
	Фінансовий результат від звичайної діяльності

	
	Фінансовий результат від надзвичайної діяльності

	За формою №2 фінансової звітності «Звіт про фінансові результати» (Звіт про сукупний дохід)
	Фінансовий результат від операційної діяльності

	
	Фінансовий результат до оподаткування

	
	Чистий фінансовий результат

	За процесом формування
	Валовий прибуток (збиток)

	
	Прибуток до оподаткування

	
	Чистий прибуток (збиток)

	За характером оподаткування прибутку
	Оподатковувана частина прибутку

	
	Неоподатковувана частина прибутку

	За періодом формування
	Прибуток (збиток) звітного періоду

	
	Прибуток (збиток) минулих періодів

	За характером розподілу чистого прибутку
	Частина прибутку, що капіталізується

	
	Частина прибутку, що споживається 


Джерело: [18, с.282]

Отже, підсумовуючи все сказане, можемо стверджувати, що фінансовий результат будь-якого господарюючого суб’єкта виступає актуальною, складною та багатогранною категорією. Головною метою діяльності підприємства та одним з ключових показників, який визначає ефективність його функціонування є позитивний фінансовий результат





1.2. Особливості бухгалтерського обліку та економічного аналізу фінансових результатів


	Система обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами формує певні види фінансової та нефінансової інформації, які є основними джерелами даних і використовуються при прийнятті управлінських рішень. В наукових працях вітчизняних дослідників така інформація поділяється за видами. До першого виду, зазвичай, відносять  нормативно-правову інформацію, до другого - дані бухгалтерського обліку, до третього – відомості аналітичного обліку доходів,  витрат і фінансових результатів, до четвертого - необлікова інформація, що відображає достовірність обліку первинних операцій з доходами і витратами в облікових і звітних регістрах.
 (
Підприємство
Доходи, витрати, фінансові результати
Внутрішня інформація 
Зовнішня інформація 
Фінансовий облік
Управлінський облік
Податковий облік
Облікова
Фінансовий аналіз
Управлінський аналіз
Стратегічний аналіз
Аналітична
Звітність  
Обліково-аналітична інформація
Система управління доходами, витратами і фінансовими результатами
) Отже, обліково-аналітичне забезпечення управління фінансовими результатами – це єдність системи бухгалтерського обліку і економічного аналізу, об’єднаних інформаційними потоками для управління економічними процесами (рис.1.1). 










Рис. 1.1. Обліково-аналітичне забезпечення управління фінансовими результатами
Джерело: [51, с.63]  
Виходячи з цього, розглянемо теоретичні засади формування та відображення в бухгалтерському обліку фінансових результатів, а також аналітичні можливості інформації, що знаходить відображення в бухгалтерському обліку. 
Організація бухгалтерського обліку фінансових результатів представляє собою цілісну систему обліку, функціонування якої спрямовується на забезпечення інформаційних потреб користувачів облікової інформації. Раціональна організація обліку фінансових результатів має гарантувати достовірність інформаційної системи та її повноцінність.
У праці Пасенко Н.С. знаходимо визначення фінансового результату суто з бухгалтерської позиції, а саме: «фінансовий результат – показник результативності господарської діяльності підприємства, який визначається різницею між доходами і витратами або приростом (зменшенням) власного капіталу підприємства, створеним у процесі підприємницької діяльності за звітний період, за винятком зміни капіталу за рахунок внесків або вилучення власниками» [40, с.856].  
Як зазначалося у попередньому підрозділі кваліфікаційної роботи, основним моментом при визначенні розміру фінансового результату на підприємстві є зіставлення доходів і витрат від різних видів діяльності. Сам фінансовий результат може виступати або у позитивному  вигляді – прибуток, або у негативному вигляді – збиток.
Як зазначають науковці Малахов  В.А. та Екгардт А.Є. важливим аспектом у діяльності підприємств є чітка організація обліку фінансових результатів, завданнями якої є забезпечення правильного визначення, достовірного оцінювання доходів та результатів діяльності; їх правильне та повне  документальне оформлення, своєчасне відображення в регістрах; контроль за правильним визначенням фінансового результату від звичайної діяльності задля оподаткування; надання повної та достовірної інформації про витрати та доходи діяльності, а також наявність та використання чистого прибутку (непокритих збитків) для потреб управління. Організація обліку на підприємствах відображається у складеній обліковій політиці, яка повинна враховувати всі названі завдання [30, с.427].  
Вчені Загородній А.Г. та Стрижка Т.А. всі елементи облікової політики з урахуванням суттєвості впливу на фінансові результати та аналітичні показники фінансової звітності, рекомендують розподілити на такі групи: 
- елементи, що не здійснюють впливу на фінансові результати і аналітичні показники звітності: визначення одиниці аналітичного обліку запасів, спосіб складання звіту про рух грошових коштів, перелік створюваних забезпечень майбутніх витрат і платежів; 
- елементи, за якими неможливо дати однозначну оцінку впливу: перелік і склад змінних і постійних загальновиробничих витрат, бази їхнього розподілу, перелік і склад статей калькулювання виробничої собівартості продукції (робіт та послуг); 
- елементи з ймовірним впливом на аналітичні показники звітності і фінансові результати: підходи до переоцінки необоротних активів, метод амортизації основних засобів, нематеріальних активів, віднесення витрат, пов‘язаних з поліпшенням об‘єкта основних засобів, методи оцінки вибуття запасів, порядок обліку і розподілу транспортно-заготівельних витрат [16, с. 230].
Лаговська О.А. звертає увагу на те, що облікова політика має регламентувати фінансові результати в двох площинах (фінансового обліку та обліку для цілей оподаткування). Відповідно до цього пропонує виділяти окремо розділ в Наказі про облікову політику, щодо визнання доходів з метою визначення бази оподаткування [26, с.57].
Як бачимо, тематика фінансових результатів та вплив облікової політики на їх формування є досить обговорюваними в наукових колах. Узагальнюючи наукові доробки та враховуючи власний практичний досвід щодо формування Наказу про облікову політику пропонуємо структурно-логічну схему підходу до формування Наказу про облікову політику в частині фінансових результатів (рис.1.2).
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Рис. 1.2. Структурно-логічна схема формування Наказу про облікову політику
Джерело: побудовано автором

Що стосується безпосередньо фінансових результатів, то  в Наказі про облікову політику має знайти своє місце інформація щодо: методи оцінки доходів та витрат та порядок їх визнання; класифікація доходів і витрат та розмежування їх за кожною класифікаційною групою; порядок відображення доходів і витрат на рахунках бухгалтерського обліку; порядок визначення фінансового результату; порядок документального оформлення та відображення у реєстрах і звітності; способи розподілу та використання чистого прибутку.
Дослідниця Лаговська О.А. пропонує провести ротацію в рівнях системи бухгалтерського обліку, і що стосується безпосередньо фінансових результатів, викласти в наступному вигляді:
·  1-й рівень – організаційний, на якому відбувається організація роботи облікової служби;
· 2-й рівень – методичний (оцінка, методи списання активів, порядок розподілу доходів та витрат тощо);
· 3-й рівень – технічний, що залежить насамперед від попередніх двох і передбачає організацію документообігу, складання робочого плану рахунків, організацію обліку для цілей управління тощо [26, с.54].
Доцентка Ліхоносова Г.С. разом з дослідницею Лазебною І.М. пропонують  в Наказі про облікову політику підприємства виділити методичний та технічний блоки щодо витрат та доходів, що забезпечить оперативне формування достовірної звітності про фінансові результати [28, с.147].
Враховуючи, що деякі суб’єкти господарювання зобов’язані  вести бухгалтерський облік з дотриманням норм Міжнародних стандартів фінансової звітності, порівняємо порядок визнання в обліку доходів і витрат за національними та міжнародними стандартами (табл. 1.3).
Таблиця 1.3
Порівняльна характеристика умов визнання доходів і витрат
	Національні стандарти
	Міжнародні стандарти

	Визнання доходів

	Під час збільшення активу або зменшення зобов’язання, що зумовлює зростання
власного капіталу, за умови, що оцінка доходу може бути достовірно визначена.
	Визнання доходу відбувається одночасно
з визнанням збільшення активів або зменшення зобов’язань.

	Визнання витрат

	Під час або зменшення активів, або збільшення зобов’язань, що приводить до зменшення власного капіталу підприємства,
за умови, що ці витрати можуть бути достовірно оцінені.
	Визнання витрат відбувається одночасно
з визнанням збільшення зобов’язань або
зменшення активів


Джерело: сформовано  автором на основі [18, с.281; 30, с.428]

Інформація, викладена в таблиці 1.3 демонструє спільні риси визнання доходів і витрат за національними та міжнародними стандартами. Проте питання класифікації витрат і доходів у МСФЗ віднесено до питань професійного судження бухгалтерів. В такому випадку господарюючі суб’єкти виокремлюють певні статті доходів та витрат на свій власний розсуд з огляду на досвід, доречність, суттєвість та найбільш краще та повне розкриття інформації про свою діяльність.
Включення доходів і витрат до фінансових результатів в бухгалтерському підрозділі оформлюють бухгалтерською довідкою або розрахунком бухгалтерії. Адже спеціально розроблених та затверджених форм первинних документів для обліку фінансових результатів не існує. Зазвичай, у додатках до Наказу про облікову політику вказують перелік таких форм, що використовують на підприємстві для обліку доходів, витрат і фінансових результатів.
Рух документів не може бути хаотичним, цей процес має бути заздалегідь скоординованим процесом пересування документів між структурними підрозділами, за розробленим та затвердженим графіком документообігу. 
Узагальнення інформації про фінансові результати господарської діяльності підприємства ведеться на рахунку 79 «Фінансові результати». Отримана різниця списується на рахунки 441 «Прибуток нерозподілений» або 442 «Непокриті збитки». Використання прибутку звітного періоду підприємств, згідно з нормами П(С)БО та Інструкції №291 [20], можливе за такими напрямами, як: збільшення розміру зареєстрованого капіталу; формування резервного капіталу підприємства; виплата дивідендів учасникам.
Заключним обліковим етапом є узагальнення інформації про доходи, витрати та фінансові результати у звітності. Специфічної формою звітності, що відображає таку інформаціє є форма №2 фінансової звітності «Звіт про фінансові результати» (Звіт про сукупний дохід). Нові вимоги до складання Звіту про фінансові результати (Звіту про сукупний дохід) відповідно до НП(С)БО 1 забезпечили наближення складу цього звіту до складу Звіту про прибуток чи збиток та інший сукупний дохід, що регламентований МСБО 1.
Відповідно до п. 4 р. І НП(С)БО 1 кількість статей Звіту про фінансові результати не регламентована, підприємства можуть не наводити статті, за якими відсутня інформація до розкриття, за винятком тих випадків, коли така інформація була в попередньому звітному періоді). Складання звіту про фінансові результати (Звіту про сукупний дохід) передбачає можливість додавати статті з переліку додаткових статей фінансової звітності, зберігаючи при цьому їх назву і код рядка [61,  с.994].
Також звітність є необхідною і важливою складовою інформаційного забезпечення фінансового аналізу, планування та прогнозування господарської діяльності підприємства. З її використанням можна не тільки зробити висновки про діяльність підприємства в минулому, оцінити перспективи розвитку та розробити заходи, спрямовані на підвищення ефективності його діяльності в майбутньому, а й оцінити ефективність фінансово-господарської діяльності загалом, вивчити і проаналізувати механізми управління власним капіталом та прибутком [58, с.1055]. Відповідно, фінансовий результат є не тільки обліковим показником, а й являє собою систему економічних показників. На основі показників форми № 2 фінансової звітності «Звіт про фінансові результати» (Звіт про сукупний дохід) можна здійснити аналіз фінансових результатів, їх динаміки, структури та відносних показників – рентабельності.. Це є необхідним для оцінки потенційних змін у складі економічних ресурсів та прогнозування здатності підприємства генерувати грошові потоки від тієї ресурсної бази, що є в наявності. Також цей звіт дає змогу формувати судження про ефек тивність, з якою підприємство може використовувати додаткові ресурси [65, с. 43].
Аналіз фінансових результатів діяльності підприємства здійснюється за двома напрямами: 
– дослідження змін кожного показника за поточний аналізований період (горизонтальний аналіз); 
– дослідження структури відповідних показників та їх змін (вертикальний аналіз) [68, с.184].
Показники звітного періоду порівнюються з планом та минулими періодами та визначають абсолютні та відносні відхилення (горизонтальний аналіз). 
Важливим для загальної оцінки діяльності суб’єкта господарювання є аналіз динаміки доходів і витрат підприємства, оскільки вони мають безпосередній вплив на фінансовий результат підприємства. 
Для оцінки структури доходів і витрат підприємства їх розподіляють за видами та визначають частку (відсоток) кожного з видів у загальній сумі доходів та витрат відповідно [68, с.184].
Вітчизняний вчений Глушко А.Д. та дослідниця Грачова А.О. у своїй науковій праці довели, що підходи щодо оцінювання фінансових результатів діяльності підприємствами між вченими економістами значно різняться. Вони, базуючись на результати проведених власних досліджень,  систематизували основні підходи щодо аналізу фінансових результатів підприємства (табл.1.4) [11].
Таблиця 1.4
Основні підходи до аналізу фінансових результатів
	Джерело 
	Напрям аналізу

	Г.В. Савицька [53] 

	1.Оцінювання динаміки абсолютних показників фінансових результатів (прибутку і рентабельності). 
2. Визначення спрямованості і розміру впливу окремих чинників на суму прибутку та рівень рентабельності. 
3. Виявлення й оцінювання можливих резервів зростання прибутку і рентабельності. 
4. Аналіз порогу прибутку. 

	О.О. Фальченко [64] 

	1. Порівняння фінансових показників звітного і минулого періоду. 
2. Оцінка динаміки, обсягів, якості та структури фінансових результатів. 
3. Встановлення ефективності здійснення господарської діяльності. 
4. Дослідження структури та динаміки прибутку підприємства. 

	О.В. Мец [32] 
	1. Коефіцієнтний аналіз за всіма видами прибутку. 
2. Аналіз витрат та доходів підприємства. 
3. Аналіз рентабельності. 
4. Оцінка фінансового стану підприємства 

	М.В. Іванець [17] 
	1. Аналіз відносних показників, що характеризують прибутковість підприємства. 
2. Визначення впливу окремих факторів на результативний показник. 
3. Виявленні загальної тенденції динаміки показників для прогнозування майбутніх результатів. 
4. Порівняння фактичної позиції звітності з плановим періодом. 

	Б. М. Литвин, М. В. Стельмах [27] 
	1. Оцінка динаміки й складу фінансових результатів; 
2. Факторний аналіз прибутку від операційної діяльності; 
3. Аналіз взаємозвʼязку витрат, обсягу виробництва та прибутку; 
4. Аналіз рентабельності підприємства. 


Джерело: [11]

Підсумовуючи вищевикладене, розуміємо, що обліково-аналітична система управління фінансовими результатами представляє собою збір, реєстрацію та опрацювання інформації на обліковому етапі та планування, аналіз і прогнозування на аналітичному етапі, з метою надання користувачам повної, неупередженої та достовірної інформації щодо результатів діяльності господарюючого суб’єкта.   


1.3. Фінансові результати як елемент процесу управління торговельним підприємством


Динамічність внутрішнього та зовнішнього середовищ діяльності суб’єктів господарювання у торгівельній сфері спонукають замислитись щодо ефективності їх діяльності. Ще більшої вагомості даним процесам додає факт пріоритетності, адже на сучасному етапі розвитку економіки України торгівля стала однією з провідних галузей для суб’єктів підприємницької діяльності різних форм власності. Функціонування суб’єктів торгівлі супроводжується значним кругообігом ресурсів, основне місце серед яких займають товари. В свою чергу, обліково-аналітичний процес на підприємствах торгівлі має свої особливості, відмінні від інших галузей. Операції з товарами є основною ділянкою цього процесу торговельного підприємства, яка забезпечує контроль за точністю і об'єктивністю основного показника його діяльності – обсягу товарообігу [34, с.72]. 
Результат діяльності торговельного підприємства це порівняння доходів від реалізації товарів і витрат на їх створення. Визначення доходів торговельних підприємств залежить від методології їх формування й обліку. Для прийняття ефективних управлінських рішень необхідна достовірна інформація про результати діяльності торговельного підприємства, сформована з урахуванням специфіки господарювання підприємства та правил ведення бухгалтерського обліку [4].
Механізм управління результатами діяльності торговельного підприємства, на думку Побережець О.В. представляє собою багаторівневу систему взаємопов’язаних складових: організаційної системи, системи забезпечення та системи реалізації, які наповнюючись відповідними елемента ми (принципами, методами, інструментами), забезпечують досягнення поставленої мети управління результатами діяльності на окремому торговельному підприємстві з урахуванням факторів впливу [42, с.71-72].
Аналіз впливу внутрішнього та зовнішнього середовищ є насамперед засобом, що допомагає керівнику побачити, передбачити та оцінити, тобто проаналізувати, в достатньо конкретному значенні вплив різних факторів на підприємство, та базуючись на цій інформації, приймати максимально ефективні управлінські рішення. Наразі конкурентоспроможність торговельних підприємств залежить не стільки від того, що воно робить, скільки від того, як воно це робить, те, як торговельне підприємство здійснює управління бізнес-процесами і наскільки ці процеси відповідають потребам споживчого ринку [52]. 
Основними проблемами, що погіршують економічний стан та стримують розвиток торговельних підприємств в Україні, є інфляція та заростання роздрібних цін, зниження платоспроможного попиту населення, збільшення витрат обігу, що негативно впливає на задоволення потреб споживачів у товарах та супроводжується зменшенням обсягів гуртового та роздрібного товарообігу, а також показників прибутковості [13, с.96] (рис.1.3).
Дієвість загального механізму управління результатами діяльності торговельного підприємства базується насамперед на ефективній системі управління.
Управління процесом планування результатів діяльності підпри-ємства, в тому числі економічних, фінансових, соціальних та екологічних результатів, базується на розробці та визначенні основних напрямків діяльності підприємства для досягнення необхідного рівня результативності. Визначення планових показників основане на даних оцінки та аналізу факторів впливу внутрішнього та зовнішнього середовища.
 (
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Врахування галузевих особливостей щодо діяльності підприємств торгівлі
Виокремлення зовнішніх та внутрішніх факторів впливу на організацію аналітичного процесу
Фактори  впливу на  організацію 
управлінського 
 процесу 
підприємств торгівлі
Зовнішні фактори
Державне регу
лювання торговельної діяльності
Купівельна спроможність населення
Рівень інфляції
Стан кон’юнктури на ринку товарів
Стан конкуренції на ринку товарів
Взаємовідносини з постачальниками та покупцями товарів
Внутрішні фактори
Географічне розташування підприємства
Спеціалізація підприємства
Товарооборот  підприємства
Фінансовий стан підприємства
Організація маркетингової діяльності
)

















Рис.1.3. Фактори впливу на організацію управлінського  процесу 
підприємств торгівлі 

Джерело: згруповано  автором 

Формування фінансових результатів на підприємствах оптової і роздрібної торгівлі мають свої особливості, що ґрунтуються на особливостях торгівельної діяльності, а саме: особливості ціноутворення в оптовій торгівлі і особливості ціноутворення в роздрібній торгівлі, відповідно порядок формування та обліку доходів і витрат обігу.
Фінансовий результат від реалізації товарів у торгівлі визначають як різницю між цінами продажу без ПДВ (доходом від реалізації) та купівельними цінами (собівартістю) реалізованих товарів і витратами обігу. Ціни продажу, відповідно, мають встановлюватися в такому розмірі, щоб окупити витрати обігу і забезпечити певний рівень прибутку [13, с.96]. 
Доцільним на думку науковця Т.П. Добрунік є розмежування фінансових результатів торгівельних підприємств за певними класифікаційними ознаками (табл.1.5).
Таблиця 1.5
Класифікація видів фінансових результатів підприємств торгівлі
	Класифікаційна ознака
	Вид фінансового результату

	Система обліку
	Фінансові результати за даними фінансового обліку, фінансові результати за даними управлінського обліку. 

	Елементи фінансової звітності
	Валовий прибуток, фінансовий результат від операційної діяльності, фінансовий результат до оподаткування, чистий фінансовий результат, інший сукупний дохід до оподаткування, інший сукупний дохід після оподаткування і сукупний дохід. 

	За територіальною ознакою
	Фінансовий результат від реалізації товарів на внутрішньому ринку (за регіонами). Фінансовий результат від реалізації товарів на зовнішньому ринку. 

	За видом торгівлі
	Фінансовий результат від оптової торгівлі. Фінансовий результат від роздрібної торгівлі. 

	За товарною групою (видом товару)
	Фінансовий результат від реалізації товарів продовольчої (непродовольчої) товарної групи (від реалізації окремих товарних груп та товарів). 


Джерело: [13, с.97]

Погоджуємося з автором щодо доцільності вищевказаної класифікації. Адже поділ фінансових результатів за класифікаційними ознаками підвищує аналітичність отриманої про них інформації.  Для раціонального використання власних фінансових ресурсів необхідним є управління фінансовими результатами підприємства, оскільки від його вирішення залежить подальша діяльність підприємства в майбутньому. Управління фінансовими результатами є цілою системою організаційних заходів, метою якого є визначення методів його найбільш ефективного формування, розподілу та використання, що забезпечує стабільний розвиток підприємства [14, с.163]. 
Джерелом отримання інформації на торговельних підприємствах є єдина інтегрована система господарського обліку, яка включає фінансовий (базовий), внутрішньогосподарський (управлінський), статистичний, податковий облік господарських операцій.  
Облік, як одна із функцій управління, а також як основна частина системи економічної інформації являється важливою ключовою ланкою в управлінні фінансовими результатами. Вона потребує злагодженості для швидкого реагування на будь-які зміни зовнішніх та внутрішніх умов господарювання, що обумовлюють можливості реалізації товарів та визначають необхідність покращення системи управління фінансовими результатами в напряму зміни асортиментної політики та формування ціни.
Всю необхідну інформацію про реальний стан фінансових результатів на підприємствах оптової та роздрібної торгівлі формує система фінансового обліку з використанням аналітичних рахунків. Проте прийняття стратегічних управлінських рішень щодо планування, нормування та оптимізації фінансових результатів можливо лише при впровадженні управлінського обліку.
Система управлінського обліку формує інформацію про доходи, витрати та результати діяльності необхідну для цілей керівництва в межах аналітичних розрізів. При цьому керівництво самостійно визначає розрізи класифікації об’єктів управління та їх облік. Відомо, що інформація управлінського обліку призначена для менеджерів та керівництва підприємства, при цьому вона являється конфіденційною та вважається комерційною таємницею. Питання організації та ведення управлінського обліку, на відміну від фінансового обліку, не регламентовано законодавством. Основне призначення управлінського обліку полягає в забезпеченні керівництва необхідною інформацією для прийняття рішень щодо контролю, аналізу та планування витрат підприємства, формування собівартості, прибутку, аналізу ефективності розроблених програм, оптимізації та нормування ресурсів, тощо.
Основна мета управління фінансовими результатами може видозмінюватися залежно від загальних цілей розвитку підприємства. Якщо торговельне підприємство в цілому націлено на високі темпи розвитку, ріст обсягу продажів, завоювання частки ринку, максимізацію прибутку, то метою формування фінансових результатів є високі темпи їх росту. Якщо підприємство стабілізує свою діяльність, задовольняючись мінімальним рівнем рентабельності або просто беззбитковою діяльністю, то управління фінансовими результатами повинне бути сконцентровано на забезпеченні такої їх суми, що забезпечує поточну платоспроможність. Якщо в основі діяльності підприємства лежать інтереси власників, то цільовою настановою формування кінцевих фінансових результатів є такі відносні показники як рентабельність інвестованого або власного капіталу [8, с.49-50].
Таким чином, ефективне формування фінансових результатів це такий варіант прийняття рішень щодо генерування доходів та оптимізації витрат, що забезпечує підвищення рівня ефективності підприємства в цілому.


ВИСНОВКИ ДО РОЗДІЛУ 1


1. Дослідження економічної сутності поняття «фінансовий результат», як підсумок діяльності господарюючого суб’єкта, історично привело до співіснування різних трактувань. Економічний зміст даного поняття залежить від цілей, досліджуваних у процесі господарської діяльності, від категорії користувача облікових даних, для якого проводилося виявлення фінансового результату та від набору облікових прийомів, якими володіє та чи інша облікова система.
Однак, незважаючи на популярність даної теми, існують безліч неточностей та суперечностей в дослідженні економічної сутності поняття «фінансові результати». Трактування фінансових результатів є важливою науковою проблемою. Ця категорія залишається в центрі уваги вчених не лише у сфері економіки та  бухгалтерського обліку, а й філософії, економічної теорії, мікроекономіки, макроекономіки, фінансів, менеджменту, і містить багато суперечностей та протиріч.
Аналіз наукових досліджень і публікацій дає право стверджувати, що питання фінансового результату діяльності підприємства протягом тривалого часу приваблюють увагу багатьох науковців і залишаються актуальними і наразі.
2.  В нормативно-правових актах, які регламентують порядок формування фінансового результату господарюючого суб’єкта немає прямого визначення поняття «фінансовий результат», що призводить до труднощів у визначені сутності, ролі та значення фінансового результату. Нормативні документи дають пояснення таким категоріям як: доходи, витрати, прибуток і збиток. І в принципі, загальним результатом діяльності визначають або прибуток або збиток підприємства трактуючи їх як різниця між доходами та витратами звітного періоду. Отже вважаємо, що доходи, витрати, прибуток або збиток є основними складовими фінансового результату.
Виходячи з трактування сутності «фінансові результати» в нормативно-правових документах формуються  трактування і в наукових джерелах. Тобто, одні автори досліджують конкретно сутність поняття «фінансові результати», а інші продовжують вивчення понять «доходи», «витрати», «прибуток» та «збиток», як це визначено в нормативних документах. Завдяки цьому і думки науковців щодо надання економічної сутності поняттю «фінансові результати» досить різняться між собою. Досить значна частина науковців ототожнює поняття «фінансовий результат» із категорією «прибуток» як позитивний фінансовий результат, а «збиток» – як негативний. Виходячи з різноманітних позицій та думок науковців, понятійний апарат стосовно економічної категорії «фінансові результати» постійно доповнюється та оновлюється, а відповідно набуває уточнень та наповнень
3. В кваліфікаційній роботі доведено що система обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами формує певні види фінансової та нефінансової інформації, які є основними джерелами даних і використовуються при прийнятті управлінських рішень. Виходячи з цього, розглянуто теоретичні засади формування та відображення в бухгалтерському обліку фінансових результатів, а також аналітичні можливості інформації, що знаходить відображення в бухгалтерському обліку. 
4. Узагальнюючи наукові доробки вітчизняних вчених та враховуючи власний практичний досвід, в роботі запропоновано структурно-логічну схему підходу до формування Наказу про облікову політику в частині фінансових результатів, з метою регламентування бухгалтерського обліку фінансових результатів.
5.  Виходячи з тематики, обраної для дослідження, в роботі розглянуто фінансові результати як елемент процесу управління торговельним підприємством, виокремлено та згруповано фактори впливу на організацію управлінського  процесу підприємств торгівлі.














РОЗДІЛ 2. ЗАГАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНА ХАРАКТЕРИСТИКА 
ТА АНАЛІЗ ФІНАНСОВОГО СТАНУ  ТОВ ВКФ «ЕЛЬФ»


2.1. Загально-економічна характеристика ТОВ ВКФ «Ельф»


Торгівельне підприємство - Товариство з обмеженою вiдповiдальнiстю «Виробничо-комерційна фірма «Ельф» (надалі ТОВ ВКФ «Ельф») є юридичною особою, що здійснює свою діяльність відповідно до чинного законодавства України та власного Статуту. 
ТОВ ВКФ «Ельф» було засноване в грудні 2004 року, і наразі добре відоме як надійний постачальник  металопрокату, деревини, будівельних матеріалів та санітарно-технічного обладнання на півдні України.
Метою діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» є ведення торгівельної діяльності в сфері оптової та роздрібної торгівлі та іншої діяльності, спрямованої на створення нових робочих місць, на отримання прибутку на вкладений капітал, а також задоволення соціально-економічних інтересів власника та членів трудового колективу підприємства, участь в благодійній діяльності, виконання, у випадках передбачених законодавством, державних програм і замовлень. Здійснення посередницької діяльності.
Основною метою діяльності товариства є отримання прибутку від здійснення підприємницької діяльності.
Предметом діяльності товариства є:
· закупівля, купівля та реалізація металопрокату, деревини, будівельних матеріалів та санітарно-технічного обладнання;
· оптова торгівля металопрокату, деревини, будівельних матеріалів та санітарно-технічного обладнання;
· роздрібна торгівля металопрокату, деревини, будівельних матеріалів та санітарно-технічного обладнання;
· надання транспортно-експедиційних послуг та  вантажних перевезень автомобільним транспортом на замовлення підприємств по Україні. 
Товарний асортимент ТОВ ВКФ «Ельф»  складають будівельні матеріали, металопрокат, деревина тощо. ТОВ ВКФ «Ельф» пропонує своїм споживачам високу якість товарної продукції, надійність доставок у чіткий термін.
Торгівельно-складський комплекс розміщений на земельній ділянці, яка оснащена спеціальним обладнанням. На цій території здійснюється прийом, фасування, пакування, зберігання і продаж товарів споживачам. 
До складу адміністративно-складського корпусу входять офісні приміщення, службові та побутові приміщення для персоналу, їдальня,місце де зберігаються товарні запаси. 
ТОВ ВКФ «Ельф» має власний автопарк, до якого входять автомобілі різної вантажопідйомності.
У власності та розпорядженні товариства наявна трансформаторна підстанція та дизель-генератор, завдяки яким товариство має змогу працювати автономно .
Контроль торгівельного процесу і умови зберігання товарних запасів забезпечує адміністрація, процедура відбувається на найвищому рівні.
Всі товарні запаси, які  закуповуються повністю відповідають міжнародній сертифікації. Відмітка про сертифікацію – ясний і виразний знак підтримки сталого виробництва та соціальної відповідальності.
Товариство має лінійну організаційну структуру. Проста побудова структури найоптимальніша для  ТОВ ВКФ «Ельф» на сучасному етапі розвитку компанії. Вона дає змогу встановити гармонійні зв’язки між підрозділами, забезпечує точність та оперативність в прийнятті важливих рішень, ефективно налагоджені зв’язки між колегами та чітко розподілена відповідальність. Влада в товаристві зосереджена у верхівці управління. Генеральний директор спрямовує роботу товариства, займається плануванням і підготовкою управлінських рішень.
Торгівельна  діяльність в компанії починається з відділу продаж, який керуючись даними про замовлення здійснює прогнози необхідної кількості товарних запасів для замовлень. 
Основна частина клієнтів – сільськогосподарські та будівельні підприємства -  міста, району та області. ТОВ ВКФ «Ельф» працює в умовах з високим рівнем конкуренції. Головними конкурентами є – ТОВ «Ав метал груп», ТОВ «Все для даху», ТОВ «Торговий дім ВІДЗЕВ», Торговий дім «Глобус» та інші.
Для більш глибокого і детального аналізу розвитку ТОВ ВКФ «Ельф» варто провести  аналіз основних фінансово-економічних показників на основі інформації про діяльність товариства за останні роки. Оцінювання основних фінансово-економічних показників діяльності підприємства необхідне для того, щоб одержати певну кількість основних, найінформативніших параметрів, які надають об’єктивну та точну картину фінансово-господарського стану підприємства. В кваліфікаційній роботі бакалавра проводився аналіз фінансового стану даного товариства за період з 2016 по 2019 роки. Доповнимо даний аналіз показниками за 2020 рік та проаналізуємо зміну основних фінансових показників в структурі та динаміці.
В якості інформаційної бази для проведення аналізу фінансового стану ТОВ ВКФ «Ельф» використаємо Форми № 1 та № 2 фінансової звітності за період з 2016 по 2020 роки (табл.2.1).
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Таблиця 2.1
Основні фінансово-економічні показники діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2019 роки (тис.грн)
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Відхилення 

	
	
	
	
	
	
	2017/2016
	2018/2017
	2019/2018
	2020/2019
	2020/2016

	
	
	
	
	
	
	+; -
	%
	+; -
	%
	+; -
	%
	+; -
	%
	+; -
	%

	Чистий дохід від реалізації
	2018,5
	3504,3
	8558,4
	10231,4
	8235,0
	1485,8
	74
	5054,1
	144
	1673
	20
	-1996,4
	-19,5
	6216,5
	308

	Собівартість реалізації
	1516,0
	2585,6
	6981,4
	8135,3
	6762,5
	1069,6
	71
	4395,8
	170
	1153,9
	17
	-1372,8
	-16,9
	5246,5
	346

	Чистий прибуток 
	236,3
	144,7
	223,0
	226,3
	134,1
	-91,6
	-39
	78,3
	54
	3,3
	1,5
	-92,2
	-40,7
	-102,2
	-43,3

	Валюта балансу
	1473,8
	3988,0
	3916,4
	7117,7
	5209,1
	2514,2
	170
	-71,6
	-2
	3201,3
	82
	-1908,6
	-26,8
	3735,3
	253,4

	Власний капітал
	1176,9
	1331,6
	1544,6
	1770,9
	1904,3
	154,7
	13
	213
	16
	226,3
	15
	133,4
	7,5
	727,4
	61,8

	Залучений капітал
	296,9
	2666,4
	2371,8
	4596,8
	3304,8
	2369,5
	798
	-294,6
	-11
	2225
	94
	-1292
	-28,1
	3007,9
	1013

	Необоротні активи
	189,3
	517,3
	392,2
	1871,9
	1689,4
	328
	173
	-125,1
	-24
	1479,7
	377
	-182,5
	-9,7
	1500,1
	792

	Оборотні активи
	1284,5
	3470,7
	3524,2
	5245,8
	3519,7
	2186,2
	170
	53,5
	1,5
	1721,6
	49
	-1726,1
	-32,9
	2235,2
	174

	Середня кількість працівників, чол.
	2
	4
	4
	4
	4
	+2
	100
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	2
	100


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
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Результати дослідження основних фінансово-економічних показників діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки свідчать про те, що підприємство збільшувало темпи росту на прибутковість до 2019 року, це спостерігаємо по таких показниках як чистий дохід від реалізації та чистий прибуток, значення яких підвищилися. В той же час, якщо розглядати показник чистого прибутку у 2020 році в порівнянні з 2016 роком, то бачимо падіння його значення на 43,3%. Відповідно, розмір показника собівартості реалізованих товарів збільшувався, разом із розміром прибутку, до 2019 року, та зменшився у 2020 році в порівнянні з 2019. За п’ять досліджених років собівартість реалізованих товарів в динаміці збільшилася на 346% (рис.2.1). 

Рис.2.1. Динамічний аналіз чистого доходу від реалізації, чистого прибутку та собівартості реалізованих товарів ТОВ ВКФ «Ельф» 
за 2016-2020 роки
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.2.1 

Зміни, що відбуваються у складі активів товариства, демонструють збільшення протягом досліджуваних п’яти років і вартості оборотних активів – на 174% і вартості необоротних активів - на 792%, що в загальному свідчить про позитивну тенденцію в роботі товариства (табл.2.2).
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Таблиця 2.2 
Структурно-динамічний аналіз активівТОВ ВКФ «Ельф»  за 2016-2020 роки
	
 №
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Відхилення 

	
	
	
	
	
	
	
	2017/2016
	2018/2017
	2019/2018
	2020/2019
	2020/2016

	
	
	
	
	
	
	
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -

	1
	Необоротні активи, разом:
- у % до валюти балансу, в т.ч.
	189,3
13
	517,3
13
	392,2
10
	1871,9
26
	1689,4
32,4
	328
-
	-125,1
-
	1479,7
-
	-182,5
-
	1500,1
-

	1.1
	Нематеріальні активи
- у % до необоротних активів
	-
	-
	-
	1,4
0,1
	11,9
0,7
	-
-
	-
-
	1,4
-
	10,5
-
	11,9
-

	1.2
	Незавершені капітальні інвестиції
- у % до необоротних активів
	101,6

54
	96,9

19
	93,5

24
	96,5

5
	161,3

9,5
	-47

-
	-3,4

-
	3

-
	64,8

-
	59,7

-

	1.3
	Основні засоби:
- у % до необоротних активів
	87,7
46
	420,4
81
	298,7
76
	1774
95
	1516,2
89,7
	332,7
-
	-121,7
-
	1475,3
-
	-257,8
-
	1428,5
-

	2
	Оборотні активи, разом:
- у % до валюти балансу, в т.ч.
	1284,5
87
	3470,7
87
	3524,2
90
	5245,8
74
	3519,7
67,6
	2186,2
-
	53,5
-
	1721,6
-
	-1726,1
-
	2235,2
-

	2.1
	Запаси:
- у % до оборотних активів
	1037,1
80
	1464,7
42
	2822,4
80
	2202,4
42
	1923,8
54,7
	427,6
-
	1357,7
-
	-620
-
	-278,6
-
	886,7
-

	2.2
	Дебіторська заборгованість:
- у % до оборотних активів
	135,7
11
	634,8
18
	699,4
19,9
	2390,1
46
	1511,8
43
	499,1
-
	64,6
-
	1690,7
-
	-878,3
-
	1376,1
-

	2.3
	Грошові кошти та їх еквіваленти:
- у % до оборотних активів
	111,7

9
	1371,2

40
	2,4

0,1
	457,2

9
	40,5

1,15
	1259,5

-
	-1368,8

-
	454,8

-
	-416,7

-
	-71,2

	2.4
	Інші оборотні активи
- у % до оборотних активів
	-
-
	-
-
	-
-
	196,1
3
	43,6
1,2
	-
-
	-
-
	196,1
	-152,5
	43,6
-

	Валюта балансу
	1473,8
	3988,0
	3916,4
	7117,7
	5209,1
	2514,2
	-71,6
	3201,3
	-1908,6
	3735,3


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
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Загальна вартість активів товариства, протягом досліджуваного періоду, зазнала зниження у 2018 році в порівнянні з 2017 роком на 71,6 тис.грн. та у 2020 році порівняно з 2019 роком на 1908,6 тис.грн. Взагалі за п’ять років спостерігається зростання вартості активів на 3735,3 тис.грн.
Вартість необоротних активів ТОВ ВКФ «Ельф» має переважно позитивну динаміку до збільшення, окрім 2018 року, де спостерігається їх зменшення на 125,1 тис.грн. та 2020 року, де спостерігається їх зменшення на 182,5 тис.грн. До такої ситуації призвело зменшення вартості основних засобів на 121,7 тис. грн. у 2018 році та на 257,8 тис.грн. у 2020 році через їхню зношеність. В той же час в 2019 році їх вартість різко зростає на          1475,3 тис.грн. Почснюється це тим, що відбулося оновлення основних засобів, за рахунок придбання нових транспортних засобів.
З 2019 року у складі необоротних активів ТОВ ВКФ «Ельф» спостерігається поява нематеріальних активів, а у 2020 році їх вартість зростає на 750%. Товариством була придбана нова ліцензована версія бухгалтерської програми та додаткові програмні продукти до неї. Загальний відсоток необоротних активів в загальній валюті балансу підвищується з 13% у 2016 році до 32,4% у 2020 році, що складає 1500,1 тис. грн., за рахунок значного оновлення основних засобів у 2019 році (табл.2.3).
Таблиця 2.3
Динаміка показників майнового стану ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	
2019
	
	відхилення, +,-

	
	
	
	
	
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Частка основних засобів в активах, %
	
6
	
10,5
	
7,6
	
25
	
29,1
	
4,5
	
-2,9
	
17,4
	
4,1

	Коефіцієнт зносу основних засобів
	
0,68
	
0,36
	
0,5
	
0,2
	
0,3
	
-0,32
	
0,14
	
-0,3
	
0,1

	Коефіцієнт оновлення основних засобів
	

0,1
	

0,6
	

-0,1
	

0,7
	

0,05
	

0,5
	

-0,7
	

0,8
	

-0,65

	Коефіцієнт мобільності активів
	
6,8
	
6,7
	
9
	
2,8
	
2,08
	
-0,1
	
2,3
	
-6,2
	
-0,72


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Високе значення коефіцієнту мобільності пояснюється тим, що досліджуване в кваліфікаційній магістерській  роботі товариство належить до підприємств торгівельної сфери, а відповідно частка оборотних активів  домінує в загальній вартості активів товариства. Зростання даного показника характеризує гнучкість компанії та здатність до більш оперативної відповідальності при мінливих умовах ринку.
Щодо вартості оборотних активів ТОВ ВКФ «Ельф», то у період з 2016 по 2019 роки вона щороку збільшувалася, а у 2020 році зменшилася на  1726,1 тис.грн. Відбулося таке зменшення за рахунок тимчасової непрацездатності товариства у березні-травні 2020 року через запровадження карантинних обмежень по всій території України.  Це, в свою чергу, призвело до зменшення вартості товарних запасів 278,6 тис.грн., зменшення розміру грошових коштів та їх еквівалентів на 416,7 тис.грн., а також вартості інших оборотних активів на 152,5 тис.грн.
	Для більшої наглядності, динаміку зміни активів ТОВ ВКФ «Ельф» представимо на рис.2.2.

Рис.2.2.   Динаміка зміни активів ТОВ ВКФ «Ельф» з 2016 по 2020 роки
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.2.2 
Аналогічно аналізу активів товариства проведемо структурно-динамічний аналіз його пасивів (табл.2.4). 
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Таблиця 2.4 
Структурно-динамічний аналіз пасивів ТОВ ВКФ «Ельф»  за 2016-2020 роки
	№
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Відхилення 

	
	
	
	
	
	
	
	2017/2016
	2018/2017
	2019/2018
	2020/2019
	2020/2016

	
	
	
	
	
	
	
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -

	1
	Власний капітал, разом:
- у % до валюти балансу, 
в т.ч.
	1176,9
80
	1321,6
33
	1544,6
39
	1770,9
25
	1904,3
36,6
	144,7
-
	223
-
	226,3
-
	133,4
-
	727,4
-

	1.1
	Зареєстрований капітал
- у % до власного капіталу
	450
38
	450
34
	450
29
	450
25
	450
23,6
	-
-
	-
-
	-
-
	-
-
	-
-

	1.2
	Резервний капітал
- у % до власного капіталу
	301,8
26
	319,4
24
	346,7
23
	374,3
22
	390,6
20,5
	17,6
-
	27,3
-
	27,6
-
	16,3
-
	88,8
-

	1.3
	Нерозподілений прибуток
- у % до власного капіталу
	425,1
36
	552,2
42
	747,9
48
	946,6
53
	1063,7
88,9
	127,1
-
	195,7
-
	198,7
-
	117,1
-
	638,6
-

	2
	Довгострокові зобов’язання, 
- у % до валюти балансу, в т.ч.
	-
-
	-
-
	-
-
	750
10,5
	-
-
	-
-
	-
-
	750
-
	-750
-
	-
-

	3
	Поточні зобов’язання, разом:
- у % до валюти балансу, в т.ч.
	296,9
20
	2666,4
67
	2371,8
61
	4596,8
64,5
	3304,8
63,4
	2369,5
-
	-294,6
-
	2225
-
	-1292
-
	3007,9

	3.1
	Кредиторська заборгованість за товари (роботи) послуги:
- у % до поточних зобов’язань 
	184,6

62,2
	1203,5

45
	993,6

42
	1488,9

32,3
	1038,9

31,4
	1018,9

-
	-209,9

-
	495,3

-
	-450

-
	854,3

-

	3.2
	Кредиторська заборгованість по розрахункам з бюджетом:
- у % до поточних зобов’язань
	56,8

19
	208,4

8
	52,3

2
	54,8

1
	98,7

3
	151,6

-
	-156,1

-
	2,5

-
	43,9

-
	41,9

-

	3.3
	Кредиторська заборгованість по розрахункам зі страхування:
- у % до поточних зобов’язань
	0,4


0,1
	2,3


0,1
	1,7


0,1
	2,2


0,1
	2,8


0,08
	1,9


-
	-0,6


-
	0,5


-
	0,6


-
	2,4


-





Продовження табл.2.4
	3.4
	Кредиторська заборгованість по розрахункам з оплати праці:
- у % до поточних зобов’язань
	2


0,7
	3,6


0,1
	5,2


0,4
	4,7


0,2
	5,4


0,2
	1,6


-
	1,6


-
	-0,5


-
	0,7


-
	3,4


-

	3.5
	Інші поточні зобов’язання:
- у % до поточних зобов’язань
	53,1
18
	1248,6
46,8
	1319
55,5
	3046,2
66
	2159
65,3
	1195,5
-
	70,4
-
	1727,2
-
	-887,2
-
	2105,9

	Валюта балансу
	1473,8
	3988,0
	3916,4
	7117,7
	5209,1
	2514,2
	-71,6
	3201,3
	-1908,6
	3735,3



Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
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	Результати такого аналізу доводять щорічне збільшення джерел формування активів протягом 2016-2020 років, за всіми без виключення об'єктами. Це свідчить про фінансову стійкість та динамічну роботу товариства у цей період. 
Зростання  власного капіталу свідчить про стабільність отримання прибутку протягом досліджуваного періоду. Пояснюється це збільшенням нерозподіленого прибутку щороку, з початку 2016 і до кінця 2020 року його розмір збільшився на 638,6 тис. грн., або на 150%, рівень прибутку у загальній вартості власного капіталу товариства сягнув від 36% до 88,9%. Варто зазначити, що саме у 2020 році питома вага нерозподіленого прибутку в загальній вартості пасивів товариства була найвищою.
Окрім нерозподіленого прибутку, змін в структурі власного капіталу також зазнав резервний капітал. Його розмір, щороку, протягом досліджуваного періоду, збільшувався прямо пропорційно зміні розміру нерозподіленого прибутку. Загальний розмір резервного капіталу у 2020 році збільшився на 88,8 тис.грн.порівняно з 2016 роком.
Негативним в структурі пасиву є поява довгострокових зобов’язань у сумі 750 тис. грн. у 2019 році. Через брак власних грошових коштів, товариство вимушене було взяти кредит для оновлення основних засобів, але позитивним те, що в 2020 році ця сума кредиту була погашена повністю.
Спостерігаємо зменшення значень по статтям поточної кредиторської заборгованості в останні роки, що підгягають дослідженню. Якщо ж говорити конкретно по об’єктам такої заборгованості, то не можливо однозначно стверджувати, зміни по якому саме виду поточної кредиторської заборгованості відбулися. Значна частина серед поточної кредиторської заборгованості належить заборгованості за товари, роботи (послуги) – 62,2%-31,4% та іншим поточним зобов’язанням, розмір яких в загальній структурі поточної кредиторської заборгованості протягом досліджуваних років зріс з 18% до 66%.
У зв’язку з підвищенням рівня нерозподіленого прибутку товариства протягом досліджуваних 2016-2020 років зріс і розмір поточної заборгованості за розрахунками з бюджетом у вигляді податків, а також у зв’язку зі зростанням розміру мінімальної заробітної плати зріс розмір військового збору. Саме це стало причиною зростання кредиторської заборгованості по розрахункам з бюджетом на 41,9 тис.грн. у 2020 році в порівнянні з 2016 роком.
	Для більш чіткої уяви про динамічні зміни в пасиві ТОВ ВКФ «Ельф» у 2016-2020 роках, зобразимо ці зміни графічно (рис.2.3).

Рис.2.3.   Динаміка зміни пасивів ТОВ ВКФ «Ельф» 
у період з 2016 по 2020 роки
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.2.4 


2.2.  Аналіз фінансового стану ТОВ ВКФ «Ельф»


Продовжимо аналізувати діяльність товариства, з метою надання оцінки його фінансово стану. У якості інформаційних джерел для аналізу фінансового стану ТОВ ВКФ «Ельф» використаємо фінансову звітність за формами №1-м та №2-м за 2016-2020 роки.
	Одним із основних напрямів аналізу фінансового стану підприємства на короткострокову перспективу є розрахунок показників ліквідності та платоспроможності, які характеризують можливість своєчасних та повних розрахунків по короткостроковим зобов'язанням перед контрагентами.
	Для аналізу ліквідності балансу активи та пасиви групують в окремі групи. Для аналізу ліквідності балансу ТОВ ВКФ «Ельф» згрупуємо активи та пасиви в окремі групи за ступенем ліквідності (табл.2.5). Варто зауважити, що врахувавши специфіку діяльності досліджуваного товариства, товари включимо в групу швидко ліквідних активів, так як на ринку існує сталий попит на них.
Таблиця 2.5
Групування активів і пасивів ТОВ ВКФ «Ельф» за ступенем ліквідності, тис.грн 
	Актив
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Пас
ив
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020

	А1
	1139,3
	2829,6
	2824
	2642,7
	1964,3
	П1
	112,3
	1462,9
	1378,2
	3107,9
	2265,9

	А2
	58
	201,8
	187
	1919
	1196,8
	П2
	184,6
	1203,5
	993,6
	1488,9
	1038,9

	А3
	87,2
	439,3
	513,2
	684,1
	358,6
	П3
	-
	-
	-
	750
	-

	А4
	189,3
	517,3
	392,2
	1871,9
	1689,4
	П4
	1176,9
	1321,6
	1544,6
	1770,9
	1904,3

	Бал
анс
	1473,8
	3988
	3916,4
	7117,7
	5209,1
	Баланс
	1473,8
	3988
	3916,4
	7117,7
	5209,1


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
	
Проведемо порівняння по згрупованим даним та відобразимо їх в табл.2.6.
Таблиця 2.6
Порівняння результатів аналізу ліквідності балансу ТОВ ВКФ «Ельф» 
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020

	А1
	>
	П1
	А1
	>
	П1
	А1
	>
	П1
	А1
	<
	П1
	А1
	>
	П1

	А2
	<
	П2
	А2
	>
	П2
	А2
	<
	П2
	А2
	>
	П2
	А2
	>
	П2

	А3
	>
	П3
	А3
	>
	П3
	А3
	>
	П3
	А3
	<
	П3
	А3
	<
	П3

	А4
	<
	П4
	А4
	<
	П4
	А4
	<
	П4
	А4
	>
	П4
	А4
	<
	П4


Джерело: розраховано автором на основі даних табл.2.5

Результати порівняльного аналізу свідчать, що товариство протягом досліджуваних п’яти  років є відносно ліквідним.
Підсумуємо аналіз ліквідності досліджуваного товариства шляхом підрахунку коефіцієнтів ліквідності. Вони застосовуються для оцінки здатності підприємства виконувати свої короткострокові зобов'язання та дають уявлення про платоспроможність підприємства під час звичайної та надзвичайної діяльності (табл.2.7).
Таблиця 2.7
Показники ліквідності ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Коефіцієнт поточної ліквідності
	4
	2,8
	1,5
	1,2
	1,07
	-1,2
	-1,3
	-0,3
	-0,13

	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	0,8
	0,8
	0,3
	0,7
	0,6
	-
	-0,5
	0,4
	-0,1

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0,4
	0,5
	0,001
	0,1
	0,01
	0,1
	-0,499
	-
	-0,09


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

За результатами представленими в табл. 2.7 можна стверджувати, що протягом досліджуваного періоду показники ліквідності товариства перебували у стадії занепаду.
Коефіцієнт поточної ліквідності перебуває в межах нормативного значення й характеризує здатність ТОВ ВКФ «Ельф» погашати поточні зобов’язання за рахунок власних обігових коштів.
	Коефіцієнт швидкої ліквідності у 2018 році став нижчим за мінімально рекомендований, що характеризує негативні платіжні можливості товариства щодо погашення поточних зобов’язань.
	Щодо коефіцієнту абсолютної ліквідності, то спостерігаємо вкрай низьке його значення у 2018 та 2020 роках, через наявність мінімального залишку грошових коштів та їх еквівалентів. Показник демонструє, що у 2018 та 2020 роках товариство не здатне було негайно погашати поточні зобов’язання. Всі інші роки, значення коефіцієнта абсолютної ліквідності перебуває в нормативних межах.
	Для оцінки рівня платоспроможності досліджуваного товариства проведемо розрахунок показників платоспроможності, а саме розрахуємо: коефіцієнт платоспроможності (автономії), коефіцієнт фінансування, коефіцієнт забезпеченості власними оборотними засобами, коефіцієнт маневреності власного капіталу (табл.2.8).
Таблиця 2.8
Показники платоспроможності ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Коефіцієнт платоспроможності (автономії)
	0,8
	0,3
	0,4
	0,3
	0,4
	-0,5
	0,1
	-0,1
	0,1

	Коефіцієнт фінансування
	4
	0,5
	0,7
	0,3
	0,6
	-3,5
	0,2
	-0,4
	0,3

	Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними засобами
	0,8
	0,2
	0,3
	0,1
	0,6
	-0,6
	0,1
	-0,2
	0,5

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	0,8
	0,6
	0,4
	0,4
	0,6
	-0,2
	-0,2
	-
	0,2


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Результати аналізу, представленого в табл.2.8 демонструють зниження показників платоспроможності починаючи з 2017 року та стрімке їх підвищення у 2020 році, що свідчить про позитивну динаміку та про підвищення спроможності ТОВ ВКФ «Ельф» вчасно задовольняти платіжні вимоги постачальників відповідно до господарських договорів, повертати кредити, проводити оплату праці персоналу, вносити платежі до бюджетів і в позабюджетні фонди тощо.
 Показник автономії демонструє зниження його рівня починаючи з 2017 року. Його значення менше нормативного, що означає дифіцит власних коштів перед позиковими, тобто, реалізувавши майно, сформоване із власних джерел, підприємство не зможе погасити наявні зобов’язання. Однак, слід зазначити, що на практиці,  у підприємств, що належать до галузі торгівлі, рівень цього коефіцієнта дещо нижчий, ніж наприклад, у промислових підприємств.
Коефіцієнт фінансування характеризує залежність товариства від залучених засобів. Проведені розрахунки свідчать про коливання значення цього показника від збільшення до зменшення та навпаки свідчить про щорічне коливання фінансової стійкості ТОВ ВКФ «Ельф».
Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними засобами знаходиться в межах нормативного значення та має тенденцію незначного коливання починаючи з 2017 року та значний стрибок у 2020 році, тобто товариство у повній мірі забезпечене власними оборотними засобами, необхідними для здійснення ефективної діяльності.
Показник маневреності власного капіталу знаходиться у межах нормативного значення, протягом усього періоду дослідження, в той же час його значення коливається в бік зменшення з 2017 року, що доводить про зменшення частини власного капіталу, яка використовується для фінансування поточної діяльності, тобто вкладена в оборотні засоби і лише у 2020 році значення цього показника повертається на рівень 2017 року.
Для більш чіткого уявлення щодо стану фінансового стану ТОВ ВКФ «Ельф» проведемо аналіз його фінансової стійкості, який представлений в табл. 2.9 кваліфікаційної магістерської роботи і розкривається в наступних показниках.
Таблиця 2.9
Динаміка показників фінансової стійкості ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Власні обігові кошти, тис.грн.
	987,6
	804,3
	1152,4
	649
	214,9
	-183,3
	348,1
	-503,4
	-434,1

	Коефіцієнт забезпечення 
оборотних активів власними коштами
	0,8
	0,2
	0,3
	0,1
	0,1
	-0,6
	0,1
	-0,2
	-


Продовження табл.2.9
	Маневреність робочого капіталу
	1,05
	1,8
	2,5
	3,4
	8
	0,75
	0,7
	0,9
	4,6

	Маневреність власних
обігових коштів
	1
	0,5
	0,4
	0,3
	0,2
	-0,5
	-0,1
	-0,1
	-0,1

	Коефіцієнт покриття запасів
	1,1
	1,4
	0,8
	1,3
	0,7
	0,3
	-0,6
	0,5
	-0,6

	Коефіцієнт фінансової незалежності (автономії)
	0,8
	0,3
	0,4
	0,3
	0,4
	-0,5
	0,1
	-0,1
	0,1

	Коефіцієнт фінансової залежності
	1,3
	3
	2,5
	3
	2,7
	1,7
	-0,5
	0,5
	-0,3

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	0,7
	0,2
	0,3
	0,1
	0,04
	-0,5
	0,1
	-0,2
	-0,06

	Коефіцієнт концентрації позикового капіталу
	0,2
	0,7
	0,6
	0,8
	0,6
	0,5
	-0,1
	0,2
	-0,2

	Коефіцієнт фінансової стабільності (коефіцієнт фінансування)
	3,3
	0,3
	0,5
	0,1
	0,06
	+3
	0,2
	-0,4
	-0,04

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	0,8
	0,3
	0,4
	0,4
	0,4
	-0,5
	0,1
	-
	-


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Наявність власних оборотних коштів дозволяє підприємству проводити гнучку фінансову політику. Також знижується потреба в позикових коштах, у тому числі і короткострокових, що позитивно впливає на фінансову стійкість. В 2017 році значення показника зменшилося порівняно з 2016 роком на 183,3 тис.грн., в той час як в 2018 – збільшилося на 348,1 тис.грн., а в                          2019 році значення показника знову збільшилося на 503,4 тис.грн., в 2020 році ж знову зменшилося на  -434,1 тис. грн. і досягло найнижчого значення починаючи з 2016 року. Тобто спостерігаємо епізодичне підвищення та зниження досліджуваного показника, а відповідно зміну тих оборотних активів, які можуть фінансуватися за рахунок своїх власних фінансових ресурсів. В будь-якому разі значення показника додатнє, що свідчить  про позитивну динаміку фінансового стану досліджуваного товариства.
В 2016 році значення показника забезпечення оборотних активів власними коштами становив найвижче значення за весь досліджуваний період і на кожну гривню оборотних коштів припадаля  0,8 гривень власних оборотних коштів. В наступних роках спостерігається значне зниження цього показника до 0,2 в 2017 році, до 0,3 в 2018 році і 0,1 в 2019 роках. У випадку і подальшого зниження значення цього показника керівництву товариства слід буде подбати про  необхідність  залучення додаткових коштів для покриття розривів у платіжному календарі. Незважаючи на зниження рівня цього показника, його значення знаходиться в межах нормативного.
Негативним для ТОВ ВКФ «Ельф» є зростання рівня показника маневреності робочого капіталу, особливо в 2020 році показник досяг критичного значення, так як це свідчить про неспроможність підприємства покривати обсяг запасів за рахунок власних коштів.
Маневреність власних оборотних коштів свідчить про частку абсолютно ліквідних активів у власних оборотних коштах, які забезпечують свободу фінансового маневру.  Найвище значення цього показника спостерігаємо на рівні одиниці у 2016 році, а в наступних періодах спостерігаємо його поступове зниження на 0,1 щороку. Товариство не спроможне швидко відповідати за своїми короткостроковими зобов’язаннями за рахунок власного капіталу.
Показник покриття запасів свідчить про кількість коштів, вкладених в одиницю запасів, що припадає в сукупності на власні оборотні кошти, довго-і короткострокових зобов'язань. Значення нижче 1 свідчить про недостатність коштів для формування запасів. В 2016 році показник сягав 1,1 і це означало, що фінансових ресурсів було достатньо для фінансування запасів, тобто підприємство могло забезпечити безперервність збутового і виробничого процесу. В 2017 році значення показника підвищилося до рівня 1,4, що демонструє його позитивну динаміку. Починаючи з 2018 року розмір коефіцієнта почав дещо знижатися, а в 2019 році майже досяг свого попереднього значення і в 2020 знову ж знизився до мінімального рівня досліджуваного періоду. 
В 2016 році коефіцієнт фінансової незалежності становив 0,8, тобто був вкрай високим. При позитивному значенні ефекту фінансового левереджа доцільно зменшувати цей показник, що товариство і зробило в наступних роках. 
Коефіцієнт маневреності власного капіталу свідчить про частку власних оборотних коштів у власному капіталі. В 2016 році значення показника досить високе – 0,7, адже підприємство достатньо володіє власними оборотними кошти. Протягом 2017-2020 років значення показника досить низьке і становить 0,2, 0,3, 0,1, 0,04. 
Коефіцієнт концентрації позикового капіталу свідчить про те, скільки зобов'язань припадає на сукупний обсяг пасивів. В 2016 році на кожну гривню пасивів припадає 0,2 грн. зобов'язань. В 2017 році 70% пасивів були сформовані за рахунок зобов'язань. На кінець досліджуваного періоду на кожну гривню фінансових ресурсів припадає 0,8 та 0,6 грн. зобов'язань. 
Показник фінансової стабільності свідчить про забезпеченість заборгованості власними засобами. Покриття власними коштами позикових свідчить про фінансову стійкість підприємства. В 2016 році підприємство було фінансово стійким. Починаючи з 2017 року значення показника знижувалося і на кінець 2020 року досягло критично-низького значення.
Наступним кроком аналізу фінансового стану будь-якого господарюючого суб’єкта прийнято проводити розрахунок показників ділової активності.
Рівень ділової активності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки представлено в табл.2.10.




Таблиця 2.10
Динаміка показників ділової активності ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Коефіцієнт оборотності активів
	1,3
	0,8
	2,6
	1,6
	1,3
	-0,5
	1,8
	-1
	-0,3

	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості
	25,9
	3,2
	14,6
	4,1
	4,2
	-22,7
	11,4
	-10,5
	0,1

	Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості
	11,8
	0,75
	4,3
	2
	1,5
	-11,5
	3,55
	-2,3
	-0,5

	Коефіцієнт оборотності матеріальних запасів
	3,4
	1,4
	3,6
	3,9
	3,2
	-2
	2,2
	0,3
	-0,7

	Коефіцієнт оборотності власного капіталу
	3
	1,5
	6,6
	4,8
	4,5
	-1,5
	5,1
	-1,8
	-0,3


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Аналіз показників ділової активності (табл.2.10) свідчить що на початок 2016 року значення показника оборотності активів становило 1,3. Це означає, що за допомогою використання кожної гривні активів було вироблено продукції та надано послуг на суму 1,3 гривень. В 2017 році значення показника падає і кожна вкладена в активи гривня дозволила отримати 0,8 гривень виручки. Тобто зменшується ефективність використання активів загалом. В 2018 році спостерігається зростання показника і на кожну гривню вкладену в активи підприємство отримало 2,6 гривні чистого доходу, в 2019 році знизилося до 1,6 грн., а в 2020 – до 1,3 грн.  Це вказує на постійне коливання ефективності використання активів протягом усього досліджуваного  періоду. 
Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості вказує на інтенсивність обертання заборгованості дебіторів перед ТОВ ВКФ «Ельф» у 2016 та 2020 роках. У 2017 та 2019 роках значення коефіцієнту оборотності дебіторської заборгованості мав найвище значення, що свідчить про ефективну політику управління відносинами з постачальниками. 
Період погашення кредиторської заборгованості свідчить про ефективність залучення кредиторської заборгованості. Значення показника, аналогічно попереднім коливається з року в рік то в бік  збільшення, то в бік зменшення. 
В 2016 році запаси здійснили 3,4 обороти. В 2017 році значення цього ж показника знизилося на 2 одиниці, до рівня 1,4 у порівнянні, з попереднім роком. Це вказує на зниження ефективності управління запасами і може бути ознакою зниження збутової активності. В 2018 році спостерігаємо зростання ефективності використання запасів, вони здійснили 3,6 обороти і залишалися майже не змінними 3,9 обороти у 2019 році, 2020 рік вносить свої корективи до знаження рівня даного показника до 3,2 обороти.
Коефіцієнт оборотності власного капіталу протягом досліджуваних років коливається в межах від 1,5 до 6,6, що вказує на ефективність використання капіталу власників та свідчить про його продуктивність. Значення показника доносить до користувачів звітності інформацію про суму товарів та послуг (без врахування ПДВ), що були придбані на заучені кошти акціонерів. 


2.3. Аналіз фінансових результатів та рентабельності ТОВ ВКФ «Ельф»


Показники фінансових результатів характеризують абсолютну ефективність господарювання економічного суб’єкта. Найважливішим серед них є показник прибутку, який в умовах ринкової економіки становить становить основу економічного розвитку підприємства. Кожний суб’єкт господарської діяльності працює задля отримання економічних вигід. Економічна вигода, представлена у вигляді прибутку – кінцевого результату діяльності підприємства, що характеризує абсолютну ефективність його роботи.  Відповідно, підприємствам радять приділяти пильну увагу процесу формування власних доходів та розробці якісної стратегії щодо управління ними. Дотримання таких заходів надасть можливість підвищити рівень доходів у перспективі.
Фінансові результати діяльності підприємства оцінюються цілим набором показників, де вихідними категоріями є доходи, витрати, прибутки і збитки. Саме вони закладаються в основу всіх подальших розрахунківі всі інші показники  можна вважати похідними.
 Фактично отриманий у звітному періоді  прибуток (збиток) підприємства може відрізнятися від прибутку (збитку) за минулий період та від прогнозованого на майбутнє. Відбувається це за рахунок впливу зовнішніх та внутрішніх чинників. Саме через це, важливим при аналізі фінансових результатів є всебічне вивчення чинників, що впливають на формування прибутку (збитку) та визначення ступеню впливу кожного. 
Методологічною основою економічного аналізу фінансових результатів є прийняття для всіх підприємств, незалежно від організаційно-правової форми і форми власності, модель їхнього формування і використання.
Різні боки торговельної діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» дістали завершеної грошової оцінки в системі показників фінансових результатів. Узагальнюючи  найважливіші показники фінансових результатів діяльності товариства проаналізуємо його Звіт про фінансові результати  (форма №2-м) за 2016-2020 роки  окремо у розрізі доходів і витрат.
Динаміку та структуру доходів і витрат ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки представлено у таблицях 2.11. та 2.12.
Отримані у процесі аналізу дані про динаміку і структуру доходів          ТОВ ВКВ «Ельф» за 2016-2020 роки свідчать про те, що вцілому загальна сума доходів товариства зросла на 6216,4 тис.грн., що склало 308%. Це є позитивним моментом у діяльності досліджуваного товариства. Але варто зазначити, що у 2020 році спостерігаємо зниження доходів порівняно з 2019 роком на 1996,4 тис.грн. 
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Таблиця 2.11 
Структурно-динамічний аналіз доходів ТОВ ВКФ «Ельф»  за 2016-2020 роки
	
Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Відхилення 
	Темп приросту
2020/
2016

	
	
	
	
	
	
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019
	

	
	тис.грн.
	%
	тис.грн.
	%
	тис.
грн.
	%
	тис.
грн.
	%
	Тис.
грн.
	%
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -
	%

	Чистий дохід від реалізації товарів
	2 018,5
	99,9
	3 504,3
	99,29
	8 558,4
	98,5
	10231,4
	100
	8235
	100
	1485,8
	5054,1
	1673
	-1996,4
	308

	Інші операційні доходи
	-
	-
	24,3
	0,7
	117,4
	1,4
	-
	-
	-
	-
	24,3
	93,1
	-117,4
	-
	-

	Інші доходи
	0,1
	0,1
	0,5
	0,01
	8,7
	0,1
	-
	-
	-
	-
	0,4
	8,2
	-8,7
	-
	-

	Разом доходи
	2 018,6
	100
	3 529,1
	100
	8 684,5
	100
	10231,4
	100
	8235
	100
	1510,5
	5155,4
	1546,9
	-1996,4
	308


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
Таблиця 2.12 
Структурно-динамічний аналіз витрат ТОВ ВКФ «Ельф»  за 2016-2020 роки
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	Відхилення 
	Темп приросту
2020/
2016

	
	
	
	
	
	
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019
	

	
	тис.грн.
	%
	тис.грн.
	%
	тис.
грн.
	%
	тис.
грн.
	%
	Тис.
грн.
	%
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -
	%

	Собівартість реалізованих товарів
	1 516,0
	87,6
	2 585,6
	77
	6 981,4
	82,9
	8135,3
	81,7
	6762,5
	83,8
	1069,6
	4395,8
	1153,9
	-1372,8
	346

	Інші операційні витрати
	207,8
	12
	767,1
	22,9
	1 430,3
	17
	1820,1
	18,3
	1309
	16,2
	559,3
	663,2
	389,8
	-511,1
	530

	Інші витрати
	6,5
	0,4
	-
	0,1
	0,8
	0,1
	-
	-
	-
	-
	-6,5
	0,8
	-0,8
	-
	-100

	Разом витрати
	1 730,3
	100
	3 352,7
	100
	8 412,5
	100
	9955,4
	100
	8071,5
	100
	1622,4
	5059,8
	1542,9
	-1883,9
	366
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Причиною такого зниження стала тимчасова непрацездатність товариства на початку 2020 року у зв’язку з введенням загальнонаціональних карантинних обмежень. Найбільшу питому вагу у структурі доходів, близько 99% протягом кожного із досліджуваних років, займає  чистий дохід від реалізації товарів.
Уцілому за досліджуваний період товариство має доходи від операційної діяльності та інші доходи, про що свідчать дані форми 2 фінансової звітності.
Дані, представлені в таблиці 2.12 свідчать про те, що за період 2016-2020 років витрати ТОВ ВКФ «Ельф» вцілому зросли, окрім 2020 році, про причину було вказано вище. Зростанню витрат протягом п’яти досліджуваних років є логічне пояснення, і в першу чергу, це збільшення об’ємів реалізації товарних запасів та підвищення їх закупівельної вартості.
Собівартість реалізованих товарів займає левову частку у структурі всіх витрат товариства і становить від 77% до 87% протягом досліджуваного періоду. Значну частку в складі витрат займають і інші операційні витрати від 12% до 23%. 
Динаміку змін у доходах і витратах ТОВ ВКФ «Ельф» протягом 2016-2020 років зобразимо графічно (рис.2.4).

Рис.2.4. Динаміка змін у доходах і витратах ТОВ ВКФ «Ельф» протягом 2016-2020 років
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.2.11; 2.12 
Отже, пропонуємо ТОВ ВКФ «Ельф» ретельно планувати свої доходи та витрати на перспективу, адже вони є головними елементами формування прибутку підприємства, який проаналізуємо наступним етапом (табл.2.13).
Таблиця 2.13 
Динамічний аналіз прибутку ТОВ ВКФ «Ельф»  за 2016-2020 роки

	
Показники
	2016


	2017
	2018
	2019
	2020

	Відхилення 
	Темп приросту
2020/
2016

	
	
	
	
	
	
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019
	

	
	
	
	
	
	
	+; -
	+; -
	+; -
	+; -
	%

	Фінансовий результат до оподаткування, тис.грн.
	288,3
	176,4
	272
	276
	163,5
	-111,9
	95,6
	4
	-112,5
	-43,3

	Чистий прибуток,  тис.грн.
	236,3
	144,7
	223
	226,3
	134,1
	-91,6
	78,3
	3,3
	-92,2
	-43,3


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Результати аналізу, представлені в таблиці 2.11 демонструють динамічні зміни фінансового результату до оподаткування та чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф». Загальний темп приросту по цих показниках за п’ять досліджуваних років зменшився на 43,3%. Передумовами впливу стало зменшення цих показників у 2017 та 2020 роках. У 2017 році товариство переживало власну економічну кризу, відмічалося значне зниження показника товарообігу, а в 2020 році – була тимчасово призупинена діяльність товариства у зв’язку з впровадженням загальнонаціональних карантинних обмежень через розповсюдження Covid-19.
На заключному етапі аналізу фінансового стану підприємства прийнято здійснювати розрахунок показників рентабельності (табл.2.14).


Таблиця 2.14
Динаміка показників рентабельності ТОВ ВКФ «Ельф»
	Показники
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2017/
2016
	2018/
2017
	2019/
2018
	2020/
2019

	Коефіцієнт рентабельності активів
	0,2
	0,4
	0,6
	0,3
	0,22
	0,2
	0,2
	-0,3
	-0,08

	Коефіцієнт рентабельності власного капіталу
	0,2
	0,1
	0,1
	0,1
	0,7
	1
	-
	-
	0,6

	Коефіцієнт рентабельності діяльності
	0,2
	0,4
	0,3
	0,2
	0,2
	0,2
	-0,1
	-0,1
	-


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Розрахунки, представлені в таблиці 2.11 дають право стверджувати, що рентабельність активів протягом досліджуваного періоду була найвищою у 2016 року на рівні 20%. Протягом 2017-2020 років спостерігається рівень рентабельності активів на рівні 3-6%.  Розуміємо, що рівень прибутку, що створюється всіма активами, які перебувають у його розпорядженні згідно балансу коливається у межах 3-6%.
Коефіцієнт рентабельності власного капіталу, який на практиці ототожнюють з коефіцієнтом фінансової рентабельності характеризує рівень прибутковості власного капіталу і представляє найбільший інтерес для наявних і потенційних власників. Даний показник має стабільне дуже низьке значення протягом досліджуваного періоду у розмірі 10%, а в 2020 році сягнув позначки 70%
Коефіцієнт загальної рентабельності демонструє загальну роботу підприємства. Найвище значення цього показника спостерігаємо  на рівні 40% у 2017 році, надалі його значення знижується і протягом 2018-2020 років коливається на рівні від 30% до 20%.
Отже, результати проведеного аналізу фінансово-господарської діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016- 2020 рр. показали, що переважно всі фінансові показники перебувають у межах нормативних. Баланс підприємства є ліквідним; структура балансу -задовільною; підприємство платоспроможне, тобто йому цілком вистачає ресурсів для погашення поточних зобов’язань. Аналіз платоспроможності (фінансової стійкості) показав, що підприємство стійке, стабільно працює, витрати покриваються отриманим прибутком повністю та вчасно, дебіторська заборгованість повністю дозволяє покривати кредиторську. Аналіз ділової активності підприємства показав, що підприємство платоспроможне, конкурентоспроможне, зобов’язання виконуються вчасно та у повній мірі. Аналіз рентабельності підприємства показав, що підприємство є рентабельними за всіма статтями балансу. 
 Найвищі значення фінансових показників спостерігаємо у 2016-2017 роках, а найнижчі – в 2020 році. Такій ситуації є свої пояснення. По-перше, слід врахувати, що товариство відноситься до торгівельного товариства, з великим обсягом товарних запасів та дебіторської заборгованості. По-друге, умови в яких опинилися всі вітчизняні суб’єкти господарювання, а саме обмеження їх діяльності у зв’язку з впровадженням карантинних обмежень через розповсюдження Covid-19. Відповідно, ці фактори стали найвпливовішими на розмір фінансових показників, а також всього фінансового стану товариства.


ВИСНОВКИ ДО РОЗДІЛУ 2


1. Дослідження проводилося на матеріалах суб’єкта малого підприємництва – торгівельної виробничо-комерційної фірми «Ельф», що є лідером з реалізації метало профільних товарів на півдні України.
2.  Результати дослідження основних фінансово-економічних показників діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки свідчать про те, що товариство збільшувало темпи росту на прибутковість до 2019 року, це спостерігаємо по таких показниках як чистий дохід від реалізації та чистий прибуток, значення яких підвищилися. В той же час, показник чистого прибутку у 2020 році в порівнянні з 2016 роком зменшився на 43,3%. Відповідно, розмір показника собівартості реалізованих товарів збільшувався, разом із розміром прибутку, до 2019 року, та зменшився у 2020 році в порівнянні з 2019. 
3. Результати проведеного аналізу фінансово-господарської діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016- 2020 рр. показали, що переважно всі фінансові показники перебувають у межах нормативних. Баланс підприємства є ліквідним; структура балансу - задовільною; підприємство платоспроможне, тобто йому цілком вистачає власних ресурсів для погашення поточних зобов’язань. Аналіз платоспроможності (фінансової стійкості) показав, що підприємство стійке, стабільно працює, витрати покриваються отриманим прибутком повністю та вчасно, дебіторська заборгованість повністю дозволяє покривати кредиторську. Аналіз ділової активності підприємства показав, що підприємство платоспроможне, конкурентоспроможне, зобов’язання виконуються вчасно та у повній мірі. Аналіз рентабельності підприємства показав, що підприємство є рентабельними за всіма статтями балансу. 
 Найвищі значення фінансових показників спостерігаємо у 2016-2017 роках, а найнижчі – в 2020 році. Такій ситуації є свої пояснення. По-перше, слід врахувати, що товариство відноситься до торгівельного товариства, з великим обсягом товарних запасів та дебіторської заборгованості. По-друге, умови в яких опинилися всі вітчизняні суб’єкти господарювання, а саме обмеження їх діяльності у зв’язку з впровадженням карантинних обмежень через розповсюдження Covid-19. Відповідно, ці фактори стали найвпливовішими на розмір фінансових показників, а також всього фінансового стану товариства.







РОЗДІЛ 3. СУЧАСНИЙ СТАН ТА ШЛЯХИ УДОСКОНАЛЕННЯ ОБЛІКОВО-АНАЛІТИЧНОГО ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ УПРАВЛІННЯ ФІНАНСОВИМИ РЕЗУЛЬТАТАМИ ТОВ ВКФ «ЕЛЬФ»


3.1. Організація бухгалтерського обліку фінансових результатів 
ТОВ ВКФ «ЕЛЬФ»


Бухгалтерський облік у ТОВ ВКФ «Ельф» ведеться відповідно до Наказу про облікову політику, оновленого на початку 2021 року.
Облікова політика заснована на положеннях вітчизняного законодавства, а саме: Закону України  «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність в Україні» від 16.07.1999 року; Положеннях (стандартах) бухгалтерського обліку, затверджених наказами Мінфіну України; методичних рекомендаціях щодо окремих об’єктів бухгалтерського обліку.
	В роботі з фіскальною службою, органами статистики та соціального страхування ТОВ ВКФ «Ельф» застосовує систему електронного документообігу «M.E.Doc». Для зв'язку та обміну інформацією з обслуговуючим банком         (АТ «ОТП БАНК») -  комп’ютерну програму «Клієнт - банк».
Відповідальність за організацію бухгалтерського обліку та забезпечення фіксування фактів здійснення всіх господарських операцій у первинних документах, збереження оброблених документів, регістрів і звітності покладено на керівника підприємства.
Обліковий, контрольний та аналітичний процеси здійснюються в бухгалтерському підрозділі – бухгалтером, який  тісно співпрацює з усіма іншими підрозділами товариства, отримує від них необхідну для ведення бухгалтерського обліку та здійснення контролю документацію і надає їм економічну інформацію, здійснюючи безпосередній вплив на виконання плану постачання та збуту товарів, рентабельність й інші економічні показники діяльності товариства.  
ТОВ ВКФ «Ельф» використовує  журнально-ордерну форму обліку з елементами комп'ютерної обробки за допомогою прикладної програми «1 С Торговля и склад для Украины»,  є суб’єктом малого підприємництва, платником податку на додану вартість та знаходиться на загальній системі оподаткування. 
	Облік в ТОВ ВКФ «Ельф» ведеться виходячи із забезпечення інформаційних потреб щодо складання фінансової звітності за нормами   НП(С)БО 25 «Спрощена фінансова звітність» та податкової звітності, склад та структура якої визначені податковим законодавством. 
Дані журналів-ордерів, інших облікових регістрів і додаткових довідок  відображають у Головній книзі товариства (оборотному балансі), що є підставою для складання Балансу. 
Що стосується Плану рахунків бухгалтерського обліку, то в ТОВ ВКФ «Ельф» використовують План рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань і господарських операцій підприємств і організацій. 
Теоретично, спрощена форма обліку передбачає застосовування не Журналів, а Відомостей. Зазначимо, що в ТОВ ВКФ «Ельф»  даний факт не береться до уваги і в бухгалтерії складаються журнали за зразками 2000 року, інформація за даними бухгалтерського обліку узагальнюється  в оборотно-сальдовій  відомості. Для складання річної фінансової звітності необхідно мати накопичену інформацію, тому відмову від ведення головної книги вважаємо не доцільною.  Підтримуємо ведення Журнальної форми обліку.
В процесі діяльності товариства виконуються вимоги  щодо дотримання порядку оформлення первинних документів і терміни подання їх до облікового підрозділу. Варто зазначити, що при цьому належним чином оформлений та затверджений графік документообігу відсутній, що підтверджує не раціональний документообіг.
Пріорітетним завданням системи бухгалтерського обліку ТОВ ВКФ «Ельф» є досконале визначення та облік фінансових результатів його діяльності. Формування доходів, витрат і фінансових результатів є досить специфічною ділянкою обліку, що потребує особливої уваги облікових фахівців. Основними завданнями таких фахівців є забезпечення правильного визначення, достовірного оцінювання доходів та результатів діяльності; їх правильне та повне документальне оформлення, своєчасне відображення в регістрах; контроль за правильним визначенням фінансового результату від звичайної діяльності з метою оподаткування; надання повної та правдивої інформації про витрати та доходи діяльності, а також наявність та використання чистого прибутку (непокритого збитку)  для потреб управління. 
Як згадувалося вище, організація бухгалтерського обліку у ТОВ ВКФ «Ельф» базується на положеннях Наказу про облікову політику. Але нажаль діючий наразі  Наказ не висвітлює всіх особливостей щодо формування фінансових результатів товариства.  А саме:
· первинні документи та графік документообороту;
· субрахунки та аналітичні рахунки для обліку доходів і витрат;
Розглядаючи порядок організації бухгалтерського обліку фінансових результатів, слід говорити окремо про доходи та витрати, як стан діяльності товариства та їх порівняння, як фінансовий розрахунок.
Облік доходів товариства здійснюється у відповідності до П(С)БО             15 «Дохід» [43], а облік витрат – П(С)БО 16 «Витрати» [44].
Згідно п.8.1 Наказу про облікову політику ТОВ ВКФ «Ельф» визнаються витрати та доходи в бухгалтерському обліку одночасно зі зменшенням активів або збільшенням зобов'язань, за умови що і доходи і витрати можуть бути достовірно оціненими.
З метою визначення загального фінансового результату досліджуваного товариства в його бухгалтерському обліку передбачається послідовне співставлення доходів та витрат (рис.3.1.).
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Рис.3.1. Порядок формування прибутку у ТОВ ВКФ «Ельф»
Джерело: побудовано автором 

Відповідно до представленого на рис. 3.1. порядку формування прибутку, спостерігаємо, що на першому етапі відбувається  формування  фінансового результату товариства до оподаткування,  шляхом  віднімання  від  доходу (виручки)  від  реалізації  товарів та послуг податку на додану вартість та та  собівартості реалізованих товарів і послуг.  
На  другому  етапі  прибуток до оподаткування зменшується  на  суму  витрат та податку на прибуток.
Фіксація даних щодо нарахування доходів і витрат знаходить своє відображення у первинних документах, а саме у бухгалтерських довідках та розрахунках бухгалтерії, адже типових форм для обліку витрат та доходів на законодавчому рівні не затверджено. Саме цей факт є причиною відсутності інформації щодо переліку первинних документів з обліку витрат, доходів та фінансових результатів у додатку до Наказу про облікову політику ТОВ ВКФ «Ельф».
У табл.3.1. наведено перелік первинних документів, які застосовують у досліджуваному в кваліфікаційній роботі товаристві.
Таблиця 3.1
Перелік первинних документів з обліку доходів, витрат та фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф»
	Вид доходів
	Первинний документ

	Доходи від реалізації товарів та надання послуг
	Видаткові накладні, товарно-транспортні накладні, акти виконаних робіт (наданих послуг), виписки банку, прибуткові касові ордери, акти приймання-передачі.

	Адміністративні витрати, витрати на збут, інші витрати операційної діяльності
	Накладні на внутрішнє переміщення товарів, вимоги, акти на списання використаних матеріалів, карткм складського обліку, платіжні доручення, Звіти про використання коштів наданих в підзвіт або на відрядження, розрахункові чеки, розрахункові відомості, виписки банку, видаткові касові ордери.

	Доходи (витрати) від реалізації інших оборотних активів, доходи (витрати) від операційної оренди, доходи від повернення безнадійних боргів, доходи (витрати) від списаних раніше активів
	Видаткові (прибуткові) накладні, товарно-транспортні накладні, розрахунки бухгалтерії, бухгалтерські довідки, акти інвентаризації, акти оцінки товарно-матеріальних цінностей, акти здавання-приймання послуг за договором оренди, акти на списання (оприбуткування) товарно-матеріальних цінностей, виписки банку, видаткові (прибуткові) касові ордери.

	Доходи (витрати) від реалізації необоротних активів, доходи від безоплатно одержаних активів, інші доходи (витрати) від фінансових операцій.
	розрахунки бухгалтерії, бухгалтерські довідки, акти інвентаризації, акти оцінки товарно-матеріальних цінностей, акти на списання (оприбуткування) товарно-матеріальних цінностей, виписки банку, видаткові (прибуткові) касові ордери, акти на списання (оприбуткування) товарно-матеріальних цінностей.


Джерело: складено автором на основі [30]

До прямих витрат діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» в бухгалтерському та податковому обліку відносять витрати пов'язані з основною діяльністю. Крім витрат пов'язаних з  придбанням товарів, товариство несе витрати пов'язані  з їх реалізацією, а також з реалізацією послуг (рис.3.2).
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Рис.3.2. Методика обліку витрат ТОВ ВКФ «Ельф»
Джерело: побудовано автором на основі [10, с.30]

Для відображення в обліку витрат товариство застосовує рахунки 8 та 9 класу Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань і господарських операцій підприємств і організацій. Слід зауважити, що товариство використовує рахунок 23 «Виробництво» та 91 «Загальновиробничі витрати» для формування собівартості наданих послуг – послуги транспортування. Всі витрати, пов’язані з реалізацією товарів, відносять до витрат періоду і не включають до собівартості реалізованих товарів. Головна книга з залишками по рахункам та оборотно-сальдова відомість (річна) по рахункам формуються в таблицях Excel (рис.3.3).
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Рис. 3.3. Фрагмент Оборотно-сальдової відомості ТОВ ВКФ «Ельф»
 за 2020 рік
Якщо співставити інформацію, викладену в оборотно-сальдовій відомості та Звіті про фінансові результати (рис.3.4), то розуміємо, що обороти по рахункам 8 класу не списуються на рахунки 9 класу. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що рахунки 8 класу можуть використовувати для узагальнення інформації про витрати за елементами з щомісячним списанням сальдо рахунків у кореспонденції з рахунком 23 «Виробництво» і рахунками класу 9 «Витрати діяльності». 
[image: ]Рис. 3.4. Фрагмент фінансової звітності малого підприємства             
 ТОВ ВКФ «Ельф» за 2020 рік

Облік доходів ТОВ ВКФ «Ельф» здійснюється у відповідності до П(С)БО 15 «Дохід» [43], з використанням рахунків 7 класу «Доходи і результати діяльності».
Розміри доходів товариства залежать від строків реалізації товарів і цін на них і є основним джерелом фінансових ресурсів ТОВ ВКФ «Ельф», його розмір і строки надходження впливають на фінансовий стан і платоспроможність товариства.
Головна книга з залишками по рахункам та оборотно-сальдова відомість (річна) по рахункам формуються в таблицях Excel (рис.3.5).
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Рис. 3.5. Фрагмент Оборотно-сальдової відомості ТОВ ВКФ «Ельф» 
за 2020 рік

Опрацювавши оборотно-сальдові відомості за останні п’ять років, бачимо, що основним видом доходу товариства є дохід від реалізації товарів, що складає більше 95% від загальної вартості доходу від реалізації.
Якщо співставити інформацію, викладену в оборотно-сальдовій відомості (рис.3.5), то розуміємо, що формування обороту по рахунку 79 «Фінансові результати» відбувається шляхом відображення інформації лише про доходи товариства за мінусом податку на додану вартість. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що за кредитом рахунку 79 «Фінансові результати» відображаються суми в порядку закриття рахунків обліку доходів, за дебетом - суми в порядку закриття рахунків обліку витрат, також належна сума нарахованого податку на прибуток [20]. 
	Отже, з проведених досліджень, можемо говорити про недотримання ТОВ ВКФ «Ельф» методики обліку доходів і витрат на рахунках бухгалтерського обліку. І одразу зазначимо, що на загальний результат фінансових результатів, відображений у фінансовій звітності, а відповідно розмір податку на прибуток, даний недолік не впливає. В Головній книзі основну методику обліку доходів і витрат дотримано.
	Ретельно вивчивши інформацію, представлену в оборотно-сальдових відомостях за 2016-2020 роки відобразимо бухгалтерські рахунки доходів і витрат, що  застосовуються товариством (табл.3.2).

Таблиця 3.2
Рахунки обліку доходів, витрат і фінансових результатів, що застосовують у  ТОВ ВКФ «Ельф»
	Шифр рахунку
	Назва
	Об’єкти обліку

	Рахунки обліку доходів

	70
702
703
704
	Доходи від реалізації
Дохід від реалізації товарів
Дохід від реалізац. робіт і послуг
Вирахування з доходу
	Узагальнення інформації про доходи від усіх видів діяльності товариства

	71
712
715
719
	Інший операційний дохід
Дохід від реаліз.інш обор.активів
Штрафи, пені, неустойки
Інші доходи від операц.діяльн.
	

	74
746
	Інші доходи
Інші доходи від звичайної діяльн.
	

	Рахунки обліку доходів

	Рахунки 8 класу «Витрати за елементами»

	81
811
	Витрати на оплату праці
Витрати за окладами і тарифами
	Узагальнення інформації про витрати товариства протягом звітного періоду

	82
821
	Відрахування на соціальні заходи
Відрахування на обов’язкове соціальне страхування (ЄСВ)
	

	83
831
832
	Амортизація
Амортизація основних засобів
Амортизація інших НМА
	

	Рахунки 9 класу «Витрати діяльності»

	90
902
903
	Собівартість реалізації
Собівар. реалізованих товарів
Собівар. реалізованих робіт і послуг
	Застосовуються для узагальнення інформації про витрати операційної, , фінансової та іншої діяльності товариства.

	92
	Адміністративні витрати
	

	93
	Витрати на збут
	

	94
943
948
949
	Інші витрати операц. діяльності
Собів.реалізованих виробн. запас
Визнані штрафи, пені, неустойки
Інші витрати операц.діяльн.
	

	97
976
	Інші витрати
Списання необоротних активів
	

	Рахунки обліку фінансових результатів

	79
791
792
793
	Фінансові результати
Результат операційної діяльності
Результат фінансових операцій
Результат іншої діяльності
	Застосовується для порівняння доходів і витрат та визначення фінансового результату діяльності товариства


	Джерело: побудовано автором на основі Оборотно-сальдової відомості                     ТОВ ВКФ «Ельф»

Отже, з інформації представленої в табл.3.2. робимо висновок, що товариство застосовує рахунки І та ІІ порядків Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, з відкриттям нових в міру необхідності. Але, на нашу думку, цього недостатньо для задоволення потреб користувачів облікової інформації та фінансової звітності. Товариство має право самостійно розробляти та впроваджувати додаткові субрахунки та аналітичні рахунки, з метою ефективного управління та контролю. Виходячи з цього, вважаємо зручним та доречним, впровадження в обліковий процес аналітичних рахунків – рахунків ІІІ порядку.
Наступним, і фінальним, кроком в обліку фінансових результатів           ТОВ ВКФ «Ельф» є формування регістрів бухгалтерського обліку та фінансової звітності.
 (
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)Послідовна схема руху інформації в регістрах аналітичного та синтетичного обліку стосовно доходів, витрат та фінансових результатів  ТОВ ВКФ «Ельф» наведено на рис.3.6.














Рис.3.6. Загальна схема обліку доходів і витрат ТОВ ВКФ «Ельф»
Джерело: побудовано автором на основі [30]
Ретельно дослідивши порядок формування фінансового результату ТОВ ВКФ «Ельф», а також порядок обліку його доходів і витрат можемо константувати, що ведення бухгалтерського обліку у досліджуваному товаристві відповідає вимогам діючого законодавства, але може бути покращеним, з метою забезпечення доступною інформацією зовнішніх і внутрішніх користувачів. Поради, рекомендаційного характеру наведемо в наступному підрозділі кваліфікаційної магістерської роботи.


3.2. Шляхи удосконалення облікового процесу фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф»


В попередньому підрозділі кваліфікаційної магістерської роботи були виявлені деякі неточності в обліковому процесі фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф». Наведемо рекомендації щодо їх уточнення та усунення, з метою подальшого використання інформації для ефективного управління. Рекомендації проводитимуться в розрізі:
· доповнення Наказу про облікову політику в частині доходів, витрат та фінансових результатів;
· рекомендацій щодо документування господарських операцій;
· усунення недоліків в узагальнюючих документах;
· доповнення Робочого плану рахунків, рахунками третього порядку.
Організація бухгалтерського обліку на будь-якому підприємстві, в тому числі і фінансових результатів,  передбачає розробку облікової політики, що забезпечує ефективність ведення бухгалтерського обліку. Обліковий процес у досліджуваному товаристві здійснюється на основі затвердженого та оновленого на початку 2021 року Наказу про облікову політику. Однак, для більшої інформативності пропонуємо його доповнення у частині доходів, витрат та фінансових результатів. 
З цією метою було виокремлено зовнішні та внутрішні фактори впливу на облікову політику ТОВ ВКФ «Ельф»: 
· торгівельна сфера діяльності; оптова та роздрібна форма продажу;
· асортимент товарів;
· обсяг реалізації;
· лінійна структура управління;
· належність товариства до суб’єкту малого підприємництва;
· автоматизований обліковий процес;
·  нормативно-правове регулювання порядку визначення собівартості товарів;
·  оподаткування діяльності.
 (
Положення про облікову політику
Складові облікової політики щодо витрат
Складові облікової політики щодо 
доходів та фінансових результатів
Спільні с
кладові облікової політики 
Перелік статей витрат
Первинні документи та графік документообігу
Перелік статей 
доходу
Субрахунки та аналітичні рахунки
Порядок віднесення доходів і витрат на фінансові результати
Порядок розподілу чистого прибутку
)Структура Положення про облікову політику товариства, в частині доходів, витрат та фінансових результатів, матиме наступний вигляд (рис.3.7).














Рис.3.7. Складові облікової політики щодо доходів, витрат та фінансових результатів
Джерело: побудовано автором на основі [35]
Наказ про облікову політику рекомендуємо доповнити додатками, які містимуть наступну інформацію:
- розмежування доходів за кожною класифікаційною групою: дохід від реалізації товарів, робіт, послуг; інші операційні доходи; інші доходи (запропоновано на основі інформації викладеної в табл.3.2);
- перелік та склад доходів від реалізації:
а) товарів;
б) робіт, послуг;
- умови визнання та критерії оцінки доходу від надання і виконання робіт та послуг: 
а) метод оцінки ступеня завершеності операцій; 
- перелік та склад інших операційних доходів: 
а) дохід від реалізації інших оборотних активів; 
б) дохід від операційної оренди активів; 
в) одержані штрафи, пені, неустойки; 
г) відшкодування раніше списаних активів; 
д)дохід від списання кредиторської заборгованості; 
є) інші доходи від операційної діяльності;
- перелік та склад інших доходів: 
а) дохід від реалізації необоротних активів; 
б) дохід від безоплатно одержаних активів; 
в) інші доходи від звичайної діяльності;
Незважаючи на те, що наявність графіку документообігу на вітчизняних підприємствах є не обов’язковим,  вважаємо доречним введення його в  практику досліджуваного товариства. Це надасть змогу раціонально організувати документообіг ТОВ ВКФ «Ельф» і визначить коло осіб, що відповідають за порядок та строки оформлення документів і подання їх для подальшої бухгалтерської обробки, а також його дотримання сприятиме оптимальному розподілу посадових обов'язків між працівниками, зміцненню контрольної функції бухгалтерського обліку та забезпечить своєчасність складання звітності.
Вдало, на нашу думку, розглянув це питання  В. А. Туржанський [62], який зазначив, що  починати цей процес організації. бухгалтерського обліку доречно з раціонально орієнтованого документообігу. З його допомогою здійснюється контроль за торговельним процесом, приймаються оперативні рішення щодо підвищення його ефективністі та результативності. Недоліки в розробці схем руху документів (документообігу) часто є причиною незадовільної організації обліку витрат і доходів в цілому. Автор запропонував графік документообігу з обліку доходів, витрат та фінансових результатів для підприємств торгівлі, використавши наступні позначення:  Z - зародження документа, О - обробка, Р - перевірка, R - підпис, В - відпуск (списання) товарів, Х - зберігання; лініями відображено передавання документа, перервною лінією - інформація для заповнення облікових регістрів [62] (рис.3.3). 
Таблиця 3.3
Документограма обліку доходів, витрат та фінансових результатів 
для ТОВ ВКФ «Ельф»
	Назва документа
	Утворювачі й користувачі інформації

	
	Комірник
	Продавець-касир
	Діюча комп’ютерна система
	Бухгалтер
	Головний бухгалтер
	Архів

	Накладна на передачу товарів в торговий зал, ТТН
	 (
ZBR
О
Р
R
О
О
О
Z
Z
О
R
РО
R
Z
О
R
Z
О
Р
R
Р
R
Х
Х
Х
)
	
	
	
	
	

	Z-звіт РРО


	

	
	
	
	
	

	Товарний звіт

	
	
	
	
	
	

	Журнали 5,6,7

	
	
	
	
	
	

	Головна книга

	
	
	
	
	
	


Джерело: побудовано автором на основі [62]
Пропонуємо ТОВ  ВКФ «Ельф» звернути увагу на дану розробку та впровадити її в аналітичний процес товариства, з метою зміцнення контрольної функції бухгалтерського обліку та забезпечення своєчасності складання фінансової звітності. В додатки до Наказу про облікову політику додати перелік первинних документів з обліку доходів, витрат та фінансових результатів представлений в табл.3.1 кваліфікаційної магістерської роботи.
Пропонуємо також вказати в Наказі про облікову політику інформацію  щодо використання товариством загального Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, так як досліджуване товариство складає фінансову звітність відповідно до НП(С)БО 25 «Спрощена фінансова звітність». А також зафіксувати інформацію щодо застосування рахунків 8 класу. Адже наразі, підприємства та організації не мають права застосовувати виключно рахунки 8 класу, так як дозволялося підприємствам – суб’єктам малого підприємництва. Рахунки 8 класу  можуть застосовуватися виключно в поєднанні з рахунками 9 класу.
Запропоновані доповнення в Наказ про облікову політику забезпечать дотримання наступних вимог:
· незмінність протягом операційного циклу прийнятої методики і організації відображення операцій з обліку доходів, витрат та фінансових результатів;
- повноту відображення в обліку за звітний період всіх господарських операцій, пов’язаних з доходами, витратами та фінансовими результатами.
Дослідження оборотно-сальдових відомостей ТОВ ВКФ «Ельф» показало, що:
- обороти по рахункам 8 класу не списуються на рахунки 9 класу;
	- формування обороту по рахунку 79 «Фінансові результати» відбувається шляхом відображення інформації лише про доходи товариства за мінусом податку на додану вартість. 
Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій та порушує встановлену на законодавчому рівні методику бухгалтерського обліку.
Відповідно до вказаної Інструкції, рахунки 8 класу повинні закриватися на рахунки 9 класу, а в обороти за рахунком 79 «Фінансові результати» включати інформацію про доходи за мінусом витрат та податків.
У разі виправлення такого недоліку, Оборотно-сальдова відомість, у частині рахунків витрат, доходів та фінансових результатів, матиме наступний вигляд (на прикладі фрагменту Оборотно-сальдової відомості за 2020 рік) (табл.3.4).
Таблиця 3.4
Фрагмент Оборотно-сальдової відомості у частині рахунків витрат, доходів та фінансових результатів (на прикладі 2020 року)
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Методика формування фінансових результатів передбачає співставлення доходів та витрат товариства у розрізі всіх видів діяльності та відображення їх на відповідних субрахунках рахунка 79 «Фінансові результати».
Розмір фінансового результату демонструє можливість подальшого розвитку товариства і створює запас фінансової стійкості, який дозволяє йому оперативно реагувати на зміни у ринковій кон’юнктурі.
Важливе значення в поточній діяльності товариства при відображенні в обліку господарських фактів відіграє аналітичний облік. Конкретизація інформації в деталізованому розрізі розкривається за допомогою відкриття аналітичних рахунків до певного синтетичного рахунку. Групування та узагальнення облікових даних на аналітичних рахунках здійснюється не лише у вартісних, а і в натуральних показниках, а також містить додаткові дані довідкового характеру. Дохід від реалізації товарів є складовою для обрахунку об’єкта оподаткування та джерелом фінансових ресурсів для підприємства, тому відображення правдивої, своєчасної інформації щодо його обліку потребує детального аналізу та контролю, яких можливо досягти за допомогою аналітичного обліку [31].
Отже, з метою побудови цілісної системи обліку прибутку, пропонуємо доповнити основні рахунки обліку доходів, витрат та фінансових результатів аналітичними рахунками. Вважаємо за доцільне додати до Робочого Плану рахунків ТОВ ВКФ «Ельф» наступні рахунки третього порядку:
· 702.1 – дохід від реалізації товарів оптом;
· 702.11 – з вітчизняними покупцями;
· 702.12 – з іноземнини покупцями.
· 702.2 – дохід від реалізації товарів в роздріб;
· 702.21 - з вітчизняними покупцями;
· 702.22 – з іноземнини покупцями.
Відповідно, аналогічну деталізацію слід застосувати і до рахунку 902 – собівартість реалізованих товарів:
· 902.1 – собівартість реалізованих товарів оптом;
· 902.11 – з вітчизняними покупцями;
· 902.12 – з іноземнини покупцями.
· 902.2 – собівартість реалізованих товарів в роздріб;
· 902.21 - з вітчизняними покупцями;
· 902.22 – з іноземнини покупцями.
Враховуючи, що за останні п’ять досліджених років, товариство здійснювало лише операційну діяльність, пропонуємо розмежовувати інформацію і стосовно фінансових результатів. А саме ввести аналітичні рахунки до рахунку другого порядку 791 «Результат операційної діяльності»:
· 791.1 – результат операційної (основної) діяльності;
· 791.2 – результат іншої операційної діяльності. 
Враховуючи вищевикладене, облік фінансового результату від основної діяльності доцільно вести із використанням аналітичних рахунків, що деталізуватимуть інформацію за категоріями покупців, місцями формування прибутку та за товарним асортиментом.
Запропонована деталізація інформації щодо доходів, витрат та фінансових результатів спрямована на задоволення потреб користувачів облікової інформації різних рівнів управління. 
Застосування запропонованих рахунків третього порядку, в практиці ТОВ ВКФ «Ельф», дозволить виокремлювати із загального доходу товариства дохід від реалізації товарів, що, в свою чергу,  надасть змогу проводити поглиблений аналіз товарообороту та приймати управлінські рішення щодо доцільності застосування різноманітних маркетингових інструментів.
Враховуючи всі особливості формування та обліку фінансових результатів для торгівельних підприємств, побудуємо модель формування фінансових результатів в бухгалтерському обліку для ТОВ ВКФ «Ельф» (рис.3.8).
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791 «Результат операційної діяльності»
791.1 – результат операційної (основної) діяльності;
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Рис. 3.8. Модель формування фінансових результатів на рахунках бухгалтерського обліку для ТОВ ВКФ «Ельф»
Джерело: побудовано автором 

Таким чином, набуті під час навчання знання, дозволили на практиці визначити основні проблемні аспекти щодо обліку доходів, витрат та фінансових результатів, а також знайти шляхи їх вирішення, враховуючи потреби зацікавленим внутрішніх та зовнішніх користувачів облікової інформації.




3.3. Аналіз математичної моделі чистого прибутку та методи його прогнозування для ТОВ ВКФ «Ельф»


Сучасний етап розвитку вітчизняної економіки обумовлює високі вимоги до оцінки ефективності функціонування економічних систем різних рівнів. При цьому значної уваги потребує трансформація оцінки ефективності використання ресурсів та впливу різних чинників на формування фінансового результату діяльності підприємства. Це важливо як для поточного управління, так і для розробки стратегічних цілей діяльності підприємства, що сприятиме формуванню та розвитку соціально-орієнтованої економіки [60, с.84]. 
В умовах ринкової економіки стабільність та успішність розвитку підприємства вимагає сучасних підходів і методів. Для досягнення бажаних результатів необхідно застосовувати новітні наукові розробки та рекомендації. Одним з ефективних інструментів для забезпечення конкурентоспроможності підприємства є використання економіко-математичних методів і моделей. Ці методи дають змогу прогнозувати економічні та фінансові показники підприємства, моделювати виробничу й інвестиційну діяльність, оптимізувати систему управління [41, с.125]. 
 У зв’язку з тим, що сутність будь-якого підприємства полягає в отриманні прибутку, прогнозування його величини є актуальним наразі. 
Для ефективного управління прибутком ТОВ ВКФ «Ельф» і виявлення, в подальшому, резервів його зростання, пропонуємо керівництву досліджувати вплив факторів на формування фінансового результату засобами економетричного аналізу. Мета такої пропозиції полягає в побудові економіко-математичної моделі взаємозв’язку між чистим прибутком і виручкою від реалізації товарів. Аналіз проведемо за методикою, викладеною в праці російської вченої І.Ю. Павлової [38]  (табл.3.5).


Таблиця 3.5
Вихідні і розрахункові дані для економіко-математичного моделювання
	Рік
	Чистий дохід від реалізації товарів, тис.грн.
Х
	Чистий прибуток, тис.грн.
Y
	

Y - Ẏ
	

(Y - Ẏ)2
	

Х- Ẋ
	

(Х- Ẋ)2
	
(Y - Ẏ)
х
(Х- Ẋ)
	

Ỹх

	2016
	2018,50
	236,3
	43,42
	1885,3
	-4491,02
	20169260,6
	-290979,3
	197,4

	2017
	3504,3
	144,7
	-48,18
	2321,3
	-3005,22
	9031347,2
	144791,5
	195,8

	2018
	8558,4
	223
	30,12
	907,2
	2048,88
	4197909,3
	61712,3
	190,8

	2019
	10231,4
	226,3
	33,42
	1116,9
	3721,88
	13852390,7
	124385,2
	189,2

	2020
	8235
	134,1
	-58,78
	3455,1
	1725,48
	2977281,2
	-101423,7
	191,2

	Разом
	32547,6
	964,4
	-
	9685,8
	-
	50228189
	-61514
	964,4


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Розрахувавши середні значення результативного показника і фактору впливу, маємо наступні результати:
Ẋ = 32547,6 : 5 = 6509,52 (тис.грн.)
Ẏ = 964,4 : 5 =  192,88 (тис.грн.)
Використовуючи дані ТОВ ВКФ «Ельф», представлені в табл.3.5. побудуємо рівняння лінійної залежності чистого прибутку, який в даному випадку виступає у якості результативного показника, і чистого доходу від продажу товарів, який в даному випадку виступає у якості показника фактору впливу.
Ỹх = a+b х Х,                 (3.1)
де Ỹх – розрахункові значення суми чистого прибутку;
a,b – параметри рівняння;
Х – фактичне значення чистого доходу від реалізації товарів.
Параметри лінійного рівняння a,b, розраховують наступним чином:
             (3.2)  
,       (3.3)  
в= -61514/50228189= -0,001
а=192,88 + 0,001 х 6509,52=199,4
Отже, економічна модель взаємозв’язку між чистим прибутком і виручкою від реалізації товарів для ТОВ ВКФ «Ельф» матиме наступний вигляд:
Ỹх =199,4-0,001 х Х       (3.4)
Розрахунки, проведені вище показали, що протягом п’яти досліджуваних років, при збільшенні чистого доходу від реалізації товарів  на кожну 1000 грн., чистий прибуток зменшувався на 1 грн. Пояснюється це тим, що у 2020 році відбулося зниження розміру чистого доходу від реалізації товарів, а відповідно і чистого прибутку через обмеження діяльності товариства у зв’язку з впровадженням на території України карантинних обмежень через розповсюдження Covid-19. Саме у березні-травні 2020 року, ТОВ ВКФ «Ельф» могло здійснювати адресну доставку товарів по попередньому замовленню. Відповідно, ці фактори стали найвпливовішими на розмір фінансових показників, а також всього фінансового стану товариства не лише за 2020 рік, а й як свідчать результати проведеного аналізу за останні п’ять років.
У будь-якому бізнесі виникає необхідність прогнозування основних ключових показників діяльності. Серед лідерів таких показників перше місце займає прибуток. 
Прогнозування прибутку – це процес розробки системи заходів для забезпечення його формування в необхідному обсязі і ефективного використання  відповідно до завдань розвитку підприємства в майбутньому періоді. Прогнозувати прибуток окремо за доходами і витратами неможливо, оскільки вони безпосередньо беруть участь у його формуванні. Під час складання прогнозу важливо забезпечити належний рівень обґрунтування показників і створити передумови їх виконання [3, с.272 ].  
Найпростішим із методів прогнозування, який застосуємо в кваліфікаційній роботі є прогнозування на основі показників динаміки часового ряду. Сутність даного методу проста: на основі показників середнього темпу росту та середнього приросту можна зробити прогноз розміру прибутку на наступний рік. В той же час, даний метод, на нашу думку, не є надійним та стовідсотково інформативним, так як не передбачає вплив зовнішніх та внутрішніх факторів на розмір прогнозуємої величини. Карантинні обмеження, що діяли на території всієї України віднесемо до зовнішніх, форс-мажорних факторів впливу на розмір формування чистого прибутку товариства. Середній темп росту чистого прибутку за досліджуваний період складає 0,93 (табл.3.2; табл.3.3).  За прогнозами, що будуть виконані такою методикою, товариство і надалі лише зменшуватиме розмір свого чистого прибутку (табл.3.6; табл.3.7).  
Таблиця 3.6
Прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» на основі показників динаміки часового ряду
	Чистий прибуток, тис.грн.
	Середній темп росту
	Середній приріст
	Прогноз на 2021 рік, тис.грн.

	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2020/
2016
	2020/
2016
	За середнім темпом росту
	За середнім приростом

	236,3
	144,7
	223
	226,3
	134,1
	0,93
	-25,55
	124,71
	108,55


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 
Таблиця 3.7
Прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» на основі показників динаміки часового ряду
	Чистий прибуток, тис.грн.
	Середній темп росту
	Середній приріст
	Прогноз на 2022 рік, тис.грн.

	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2021
	2021/
2016
	2020/
2016
	За середнім темпом росту
	За середнім приростом

	236,3
	144,7
	223
	226,3
	134,1
	124,71
	0,92
	-22,3
	114,7
	102,41


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки

Таким чином, проведені розрахунки на підставі структурно-функціонального методу підтверджують що розмір чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» у 2021-2020 роках матиме регресивну тенденцію (рис.3.9).
Хоча це не так. За результатами первинної та зведеної інформації ТОВ «ВКФ «Ельф» за 9 місяців 2021 року вже отримало чистий прибуток у розмірі 165,2 тис. грн., що на 49,3% більше ніж чистий прибуток у 2020 році. Відповідно, дану методику для прогнозування розміру чистого прибутку вважаємо неефективною.
 

Рис.3.9. Прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» на основі показників динаміки часового ряду
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.3.6; 3.7 

Наразі товариство працює без певних обмежень, незважаючи на епідеміологічну ситуацію в Миколаївській області, 100% працівників вакциновані, відбуваються адресні доставки товарів, продаж товарів через інтернет-магазин та безпосередньо в торгівельному залі. 
Вважатимемо про відсутність подібних 2020 року обмежень і у 2022 році. Використаємо ще один метод для прогнозування майбутнього чистого прибутку товариства – метод екстрополяції. 
Даний метод рекомендується використовувати за відносно стабільного розвитку підприємства (чи окремих показників його діяльності) або за наявності сезонних чи циклічних коливань з чітко вираженим трендом. Під трендом розуміють тривалу тенденцію зміни економічних показників в економічному прогнозуванні. Єдиним недоліком такого методу, як будь-якого іншого, вважаємо те, що головне припущення, яке приймається при застосуванні аналізу рядів динаміки, може бути помилковим - майбутнє, насправді, може бути не схожим на минуле.
В теорії і практиці зустрічаються різні способи розрахунку тренду. Одним з яких є метод найменшого квадратичного відхилення. Якщо спостерігається більш-менш стійка лінійна залежність значення досліджуваного показника (х) від часового інтервалу (t), то для виявлення тренду доцільно побудувати пряму, яка описується лінійною регресією [59]:
 (3.5)
Параметри а та b трендового рівняння підбираються таким чином, що фактична сума квадратів відхилень показника xt від теоретичних значень, що описуються прямою, повинна бути мінімальною: 
         (3.6)
            (3.7)
Застосуємо даний метод для прогнозування чистого прибутку                 ТОВ ВКФ «Ельф» у 2021-2022 роках (табл.3.8)
Таблиця 3.8
Дані для прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» 
на 2021 р.
	Рік, t
	2016
1
	2017
2
	2018
3
	2019
4
	2020
5
	Разом

	Чистий прибуток, тис.грн.,хt
	236,3
	144,7
	223
	226,3
	134,1
	964,4

	t хt
	236,3
	289,4
	669
	905,2
	670,5
	2770,4


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Емпіричні дані щодо значень досліджуваних показників вважатимемо за хt. Сума цих показників за п’ять періодів, які складають ряд динаміки, дорівнюватиме 964,4. Сума значень txt становитиме 2770,4 (1 × 236,3 + 2 × 144,7 + 3 × 223 + 4 × 226,3 + 5 × 134,1). 
Підставивши відповідні значення у формули розрахунку параметрів лінійної регресії, отримаємо: b = -12,28; a = 229,72. Шукана функція прямої, яка описує тренд, набуде наступного вигляду:
xt = 229,72 - 12t
Звідси маємо, що  прогнозне значення показника чистого прибутку для ТОВ ВКФ «Ельф» у 2021 році становитиме 160 тис. грн. (229,72 – 12х6). 
Розуміємо, що фактичний прибуток досліджуваного товариства у 2021 році буде вищий, зважаючи на факти наведені вище в кваліфікаційній роботі. Але при вирівнюванні фінансового стану, що спостерігається в поточному 2021 році, даний метод стане в нагоді для прогнозування чистого прибутку товариства і на майбутні періоди.
Враховуючи прогнозний показник на 2021 рік, спрогнозуємо за даним методом чистий прибуток і на 2022 рік (табл.3.9).
Таблиця 3.9
Дані для прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» 
на 2022 р.
	Рік, t
	2016
1
	2017
2
	2018
3
	2019
4
	2020
5
	2021
6
	Разом

	Чистий прибуток, тис.грн.,хt
	236,3
	144,7
	223
	226,3
	134,1
	160
	1124,4

	t хt
	236,3
	289,4
	669
	905,2
	670,5
	960
	3730,4


Джерело: розраховано автором на основі фінансової звітності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки 

Значення а та b трендового рівняння розрахуємо за формулами 3.6. та 3.7.
Сума хt за шість періодів,враховуючи прогнозний 2021 рік, які складають ряд динаміки, дорівнюватиме 1124,4. Сума значень txt становитиме 3730,4 (1 × 236,3 + 2 × 144,7 + 3 × 223 + 4 × 226,3 + 5 × 134,1+ 6 × 160). 
Значення: b = -11,7; a = 256. Шукана функція прямої, яка описує тренд, набуде наступноговигляду:
xt = 256 – 11,7t
Звідси маємо, що  прогнозне значення показника чистого прибутку для ТОВ ВКФ «Ельф» у 2022 році становитиме 186 тис. грн. (256 – 11,7 х 6). 
Аналогічним чином можна скласти прогноз на наступні періоди.
Отже, за результатами трендового моделювання можемо стверджувати, що  змодельовані значення чистого прибутку дещо відрізняються від його апріорних даних. Зокрема, протягом 2021 року товариство має можливість отримати значно більший розмір чистого прибутку. В майбутньому, з урахуванням часового фактору, чистий прибуток ТОВ ВКФ «Ельф» зростатиме значними темпами.
Для більш наочного зображення зміни чистого прибутку                          ТОВ ВКФ «Ельф» протягом 2016-2022 років за побудованими трендовими моделями представимо графічно (рис.3.10).

Рис.3.10. Прогнозування чистого прибутку ТОВ ВКФ «Ельф» на основі трендового аналізу
Джерело: побудовано автором на основі даних представлених в табл.3.8; 3.9 

Щорічне проведення представленого вище аналізу прогнозування прибутку досліджуваним товариством, за умови стабільної економічної ситуації в країні, забезпечить ріст його розміру та загальної рентабельності на основі збільшення обороту та покращення його структури, найбільш ефективного використання матеріальних, трудових та фінансових ресурсів при обов’язковому скороченні втрат робочого часу. 
При плануванні пропонуємо робити прогноз переважно на основі аналізу попередніх років. Перевага такого способу розвитку товариства заключається в його  найбільшій трудомісткості і видно процес розвитку в динаміці.
Математичне моделювання економічних явищ і процесів дозволяє отримати більш чітку уяву про досліджуваний об’єкт, охарактеризувати його кількісно та описати його внутрішню структуру та зовнішні зв’язки.  


ВИСНОВКИ ДО РОЗДІЛУ 3


1. В кваліфікаційній магістерській роботі розглянуто порядок формування та відображення в бухгалтерському обліку фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф» та виявлено деякі неточності в їх обліковому процесі, а саме 
1.1. Діючий наразі  Наказ не висвітлює всіх особливостей щодо формування фінансових результатів товариства, зокрема:
· первинні документи та графік документообороту;
· субрахунки та аналітичні рахунки для обліку доходів і витрат;
1.2. Співставивши інформацію, викладену в оборотно-сальдовій відомості та Звіті про фінансові результати, розуміємо, що обороти по рахункам 8 класу не списуються на рахунки 9 класу. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що рахунки 8 класу можуть використовувати для узагальнення інформації про витрати за елементами з щомісячним списанням сальдо рахунків у кореспонденції з рахунком 23 «Виробництво» і рахунками класу 9 «Витрати діяльності»
1.3. Співставивши інформацію, викладену в оборотно-сальдових відомостях щодо формування обороту по рахунку 79 «Фінансові результати» з’ясували, що він формується шляхом відображення інформації лише про доходи товариства за мінусом податку на додану вартість. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що за кредитом рахунку 79 «Фінансові результати» відображаються суми в порядку закриття рахунків обліку доходів, за дебетом - суми в порядку закриття рахунків обліку витрат, також належна сума нарахованого податку на прибуток.
1.4. Для обліку доходів, витрат та фінансових результатів товариство застосовує рахунки І та ІІ порядку Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, з відкриттям нових в міру необхідності. Але, на нашу думку, цього недостатньо для задоволення потреб користувачів облікової інформації та фінансової звітності. Товариство має право самостійно розробляти та впроваджувати додаткові субрахунки та аналітичні рахунки, з метою ефективного управління та контролю. Виходячи з цього, вважаємо зручним та доречним, впровадження в обліковий процес аналітичних рахунків – рахунків ІІІ порядку.
2. З метою усунення цих недоліків, в кваліфікаційній роботі наведено рекомендації щодо їх уточнення та усунення, з метою подальшого використання інформації для ефективного управління. Рекомендації проведені в розрізі:
2.1. Доповнення Наказу про облікову політику в частині доходів, витрат та фінансових результатів. Наказ про облікову політику рекомендовано доповнити додатками, які містимуть наступну інформацію: розмежування доходів за кожною класифікаційною групою; перелік та склад доходів від реалізації; умови визнання та критерії оцінки доходу від надання і виконання робіт та послуг; перелік та склад інших операційних доходів; перелік та склад інших доходів.
Рекомендацій щодо документування господарських операцій. Незважаючи на те, що наявність графіку документообігу на вітчизняних підприємствах є не обов’язковим,  вважаємо доречним введення його в  практику досліджуваного товариства. Запропоновано впровадити в аналітичний процес товариства документограму обліку доходів, витрат та фінансових результатів, з метою зміцнення контрольної функції бухгалтерського обліку та забезпечення своєчасності складання фінансової звітності. В додатки до Наказу про облікову політику додати перелік первинних документів з обліку доходів, витрат та фінансових результатів.
2.2. Усунення недоліків в узагальнюючих документах. Відповідно до Інструкції про застосування плану рахунків, рахунки 8 класу закривати на рахунки 9 класу, а в обороти за рахунком 79 «Фінансові результати» включати інформацію про доходи за мінусом витрат та податків.
2.3. Доповнення Робочого плану рахунків, рахунками третього порядку. З метою побудови цілісної системи обліку прибутку, пропонуємо доповнити основні рахунки обліку доходів, витрат та фінансових результатів аналітичними рахунками. Вважаємо за доцільне додати до Робочого Плану рахунків ТОВ ВКФ «Ельф» рахунки третього порядку. Застосування запропонованих рахунків третього порядку, в практиці ТОВ ВКФ «Ельф», дозволить виокремлювати із загального доходу товариства дохід від реалізації товарів, що, в свою чергу,  надасть змогу проводити поглиблений аналіз товарообороту та приймати управлінські рішення щодо доцільності застосування різноманітних маркетингових інструментів.
3. Для ефективного управління прибутком ТОВ ВКФ «Ельф» і виявлення, в подальшому, резервів його зростання, в роботі досліджено вплив факторів на формування фінансового результату засобами економетричного аналізу. Відповідно до цього в роботі побудовано економіко-математичну модель взаємозв’язку між чистим прибутком і виручкою від реалізації товарів. Щорічне проведення такого аналізу прогнозування прибутку досліджуваним товариством, за умови стабільної економічної ситуації в країні, забезпечить ріст його розміру та загальної рентабельності на основі збільшення обороту та покращення його структури, найбільш ефективного використання матеріальних, трудових та фінансових ресурсів при обов’язковому скороченні втрат робочого часу. 























ВИСНОВКИ


Проведені в кваліфікаційній роботі дослідження щодо питань обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами торговельного підприємства дозволили сформувати наступні висновки та пропозиції:
6. Дослідження економічної сутності поняття «фінансовий результат», як підсумок діяльності господарюючого суб’єкта, історично привело до співіснування різних трактувань. Економічний зміст даного поняття залежить від цілей, досліджуваних у процесі господарської діяльності, від категорії користувача облікових даних, для якого проводилося виявлення фінансового результату та від набору облікових прийомів, якими володіє та чи інша облікова система.
Однак, незважаючи на популярність даної теми, існують безліч неточностей та суперечностей в дослідженні економічної сутності поняття «фінансові результати». Трактування фінансових результатів є важливою науковою проблемою. Ця категорія залишається в центрі уваги вчених не лише у сфері економіки та  бухгалтерського обліку, а й філософії, економічної теорії, мікроекономіки, макроекономіки, фінансів, менеджменту, і містить багато суперечностей та протиріч.
Аналіз наукових досліджень і публікацій дає право стверджувати, що питання фінансового результату діяльності підприємства протягом тривалого часу приваблюють увагу багатьох науковців і залишаються актуальними і наразі.
7.  В нормативно-правових актах, які регламентують порядок формування фінансового результату господарюючого суб’єкта немає прямого визначення поняття «фінансовий результат», що призводить до труднощів у визначені сутності, ролі та значення фінансового результату. Нормативні документи дають пояснення таким категоріям як: доходи, витрати, прибуток і збиток. І в принципі, загальним результатом діяльності визначають або прибуток або збиток підприємства трактуючи їх як різниця між доходами та витратами звітного періоду. Отже вважаємо, що доходи, витрати, прибуток або збиток є основними складовими фінансового результату.
Виходячи з трактування сутності «фінансові результати» в нормативно-правових документах формуються  трактування і в наукових джерелах. Тобто, одні автори досліджують конкретно сутність поняття «фінансові результати», а інші продовжують вивчення понять «доходи», «витрати», «прибуток» та «збиток», як це визначено в нормативних документах. Завдяки цьому і думки науковців щодо надання економічної сутності поняттю «фінансові результати» досить різняться між собою. Досить значна частина науковців ототожнює поняття «фінансовий результат» із категорією «прибуток» як позитивний фінансовий результат, а «збиток» – як негативний. Виходячи з різноманітних позицій та думок науковців, понятійний апарат стосовно економічної категорії «фінансові результати» постійно доповнюється та оновлюється, а відповідно набуває уточнень та наповнень
8. В кваліфікаційній роботі доведено що система обліково-аналітичного забезпечення управління фінансовими результатами формує певні види фінансової та нефінансової інформації, які є основними джерелами даних і використовуються при прийнятті управлінських рішень. Виходячи з цього, розглянуто теоретичні засади формування та відображення в бухгалтерському обліку фінансових результатів, а також аналітичні можливості інформації, що знаходить відображення в бухгалтерському обліку. 
9. Узагальнюючи наукові доробки вітчизняних вчених та враховуючи власний практичний досвід, в роботі запропоновано структурно-логічну схему підходу до формування Наказу про облікову політику в частині фінансових результатів, з метою регламентування бухгалтерського обліку фінансових результатів.
10.  Виходячи з тематики, обраної для дослідження, в роботі розглянуто фінансові результати як елемент процесу управління торговельним підприємством, виокремлено та згруповано фактори впливу на організацію управлінського  процесу підприємств торгівлі.
11. Дослідження проводилося на матеріалах суб’єкта малого підприємництва – торгівельної виробничо-комерційної фірми «Ельф», що є лідером з реалізації метало профільних товарів на півдні України.
12.  Результати дослідження основних фінансово-економічних показників діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016-2020 роки свідчать про те, що товариство збільшувало темпи росту на прибутковість до 2019 року, це спостерігаємо по таких показниках як чистий дохід від реалізації та чистий прибуток, значення яких підвищилися. В той же час, показник чистого прибутку у 2020 році в порівнянні з 2016 роком зменшився на 43,3%. Відповідно, розмір показника собівартості реалізованих товарів збільшувався, разом із розміром прибутку, до 2019 року, та зменшився у 2020 році в порівнянні з 2019. 
13. Результати проведеного аналізу фінансово-господарської діяльності ТОВ ВКФ «Ельф» за 2016- 2020 рр. показали, що переважно всі фінансові показники перебувають у межах нормативних. Баланс підприємства є ліквідним; структура балансу - задовільною; підприємство платоспроможне, тобто йому цілком вистачає власних ресурсів для погашення поточних зобов’язань. Аналіз платоспроможності (фінансової стійкості) показав, що підприємство стійке, стабільно працює, витрати покриваються отриманим прибутком повністю та вчасно, дебіторська заборгованість повністю дозволяє покривати кредиторську. Аналіз ділової активності підприємства показав, що підприємство платоспроможне, конкурентоспроможне, зобов’язання виконуються вчасно та у повній мірі. Аналіз рентабельності підприємства показав, що підприємство є рентабельними за всіма статтями балансу. 
 Найвищі значення фінансових показників спостерігаємо у 2016-2017 роках, а найнижчі – в 2020 році. Такій ситуації є свої пояснення. По-перше, слід врахувати, що товариство відноситься до торгівельного товариства, з великим обсягом товарних запасів та дебіторської заборгованості. По-друге, умови в яких опинилися всі вітчизняні суб’єкти господарювання, а саме обмеження їх діяльності у зв’язку з впровадженням карантинних обмежень через розповсюдження Covid-19. Відповідно, ці фактори стали найвпливовішими на розмір фінансових показників, а також всього фінансового стану товариства.
9. В кваліфікаційній магістерській роботі розглянуто порядок формування та відображення в бухгалтерському обліку фінансових результатів ТОВ ВКФ «Ельф» та виявлено деякі неточності в їх обліковому процесі, а саме 
9.1. Діючий наразі  Наказ не висвітлює всіх особливостей щодо формування фінансових результатів товариства, зокрема:
· первинні документи та графік документообороту;
· субрахунки та аналітичні рахунки для обліку доходів і витрат;
9.2. Співставивши інформацію, викладену в оборотно-сальдовій відомості та Звіті про фінансові результати, розуміємо, що обороти по рахункам 8 класу не списуються на рахунки 9 класу. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що рахунки 8 класу можуть використовувати для узагальнення інформації про витрати за елементами з щомісячним списанням сальдо рахунків у кореспонденції з рахунком 23 «Виробництво» і рахунками класу 9 «Витрати діяльності»
9.3. Співставивши інформацію, викладену в оборотно-сальдових відомостях щодо формування обороту по рахунку 79 «Фінансові результати» з’ясували, що він формується шляхом відображення інформації лише про доходи товариства за мінусом податку на додану вартість. Такий підхід суперечить нормам Інструкції про застосування Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, в якій зазначено, що за кредитом рахунку 79 «Фінансові результати» відображаються суми в порядку закриття рахунків обліку доходів, за дебетом - суми в порядку закриття рахунків обліку витрат, також належна сума нарахованого податку на прибуток.
9.4. Для обліку доходів, витрат та фінансових результатів товариство застосовує рахунки І та ІІ порядку Плану рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов'язань і господарських операцій підприємств і організацій, з відкриттям нових в міру необхідності. Але, на нашу думку, цього недостатньо для задоволення потреб користувачів облікової інформації та фінансової звітності. Товариство має право самостійно розробляти та впроваджувати додаткові субрахунки та аналітичні рахунки, з метою ефективного управління та контролю. Виходячи з цього, вважаємо зручним та доречним, впровадження в обліковий процес аналітичних рахунків – рахунків ІІІ порядку.
10. З метою усунення цих недоліків, в кваліфікаційній роботі наведено рекомендації щодо їх уточнення та усунення, з метою подальшого використання інформації для ефективного управління. Рекомендації проведені в розрізі:
10.1. Доповнення Наказу про облікову політику в частині доходів, витрат та фінансових результатів. Наказ про облікову політику рекомендовано доповнити додатками, які містимуть наступну інформацію: розмежування доходів за кожною класифікаційною групою; перелік та склад доходів від реалізації; умови визнання та критерії оцінки доходу від надання і виконання робіт та послуг; перелік та склад інших операційних доходів; перелік та склад інших доходів.
Рекомендацій щодо документування господарських операцій. Незважаючи на те, що наявність графіку документообігу на вітчизняних підприємствах є не обов’язковим,  вважаємо доречним введення його в  практику досліджуваного товариства. Запропоновано впровадити в аналітичний процес товариства документограму обліку доходів, витрат та фінансових результатів, з метою зміцнення контрольної функції бухгалтерського обліку та забезпечення своєчасності складання фінансової звітності. В додатки до Наказу про облікову політику додати перелік первинних документів з обліку доходів, витрат та фінансових результатів.
10.2. Усунення недоліків в узагальнюючих документах. Відповідно до Інструкції про застосування плану рахунків, рахунки 8 класу закривати на рахунки 9 класу, а в обороти за рахунком 79 «Фінансові результати» включати інформацію про доходи за мінусом витрат та податків.
10.3. Доповнення Робочого плану рахунків, рахунками третього порядку. З метою побудови цілісної системи обліку прибутку, пропонуємо доповнити основні рахунки обліку доходів, витрат та фінансових результатів аналітичними рахунками. Вважаємо за доцільне додати до Робочого Плану рахунків ТОВ ВКФ «Ельф» рахунки третього порядку. Застосування запропонованих рахунків третього порядку, в практиці ТОВ ВКФ «Ельф», дозволить виокремлювати із загального доходу товариства дохід від реалізації товарів, що, в свою чергу,  надасть змогу проводити поглиблений аналіз товарообороту та приймати управлінські рішення щодо доцільності застосування різноманітних маркетингових інструментів.
11. Для ефективного управління прибутком ТОВ ВКФ «Ельф» і виявлення, в подальшому, резервів його зростання, в роботі досліджено вплив факторів на формування фінансового результату засобами економетричного аналізу. Відповідно до цього в роботі побудовано економіко-математичну модель взаємозв’язку між чистим прибутком і виручкою від реалізації товарів. Щорічне проведення такого аналізу прогнозування прибутку досліджуваним товариством, за умови стабільної економічної ситуації в країні, забезпечить ріст його розміру та загальної рентабельності на основі збільшення обороту та покращення його структури, найбільш ефективного використання матеріальних, трудових та фінансових ресурсів при обов’язковому скороченні втрат робочого часу. 
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Додаток А
Наукове визначення поняття «фінансовий результат
	Автор (джерело)
	Сутність поняття «фінансовий результат»

	Мочерний С.В.

	грошова форма підсумків господарської діяльності організацій або їхніх підрозділів, виражена в прибутках
або збитках

	Пушкар М.С. 
	прибуток чи збиток, отримані в результаті господарської діяльності

	Луговий В.А. 
	балансовий прибуток (або збиток) підприємства, який складається із доходу (витрат) від реалізації готової
продукції (робіт, послуг), доходу (витрат) від інших реалізацій і сум позареалізаційних доходів (витрат)

	Бутинець Ф.Ф. 
	прибуток (збиток) від реалізації готової продукції (робіт, послуг)

	Соколов Я.В. 
	приріст (зменшення) капіталу (засобів, вкладених власниками) підприємства протягом звітного періоду

	Пипко В.А. 
	результат господарської діяльності, виражений в грошовій формі

	Ануфрієв В.Є. 
	визначається показником прибутку або збитку, що формується протягом календарного (господарського) року;
– є різницею від порівняння сум доходів і витрат підприємства

	Кондраков Н.П.

	відображає зміну власного капіталу за визначений період в результаті виробничо-фінансової діяльності
підприємства 

	Мочерний С.В. 
	прибутки або збитки, отримані від підприємницької діяльності юридичними чи фізичними особами за
певний період (місяць, квартал, півріччя, 9 місяців, рік)

	Борисов А.Б. 
	підсумки господарської діяльності підприємства або його підрозділів, приріст (зменшення) вартості
власного капіталу. Визначаються шляхом співставлення витрат з отриманими доходами 

	Загородній А.Г. 
	1) різниця між доходами та витратами підприємства чи його окремого підрозділу за певний час;
2) приріст чи зменшення вартості власного капіталу підприємства внаслідок діяльності у звітному періоді 

	Пантелєєв В.П.

	прибуток (збиток) від конкретного виду діяльності (виробничої, надання послуг або торгової) визначається як
алгебраїчна сума валового прибутку (збитку), інших операційних доходів та адміністративних витрат та витрат
на збут відповідного виду діяльності та інших операційних витрат 










2016	Чистий дохід від реалізації	Чистий прибуток	Собівартість реалізації	2018.5	236.3	1516	2017	Чистий дохід від реалізації	Чистий прибуток	Собівартість реалізації	3504.3	144.69999999999999	2585.6	2018	Чистий дохід від реалізації	Чистий прибуток	Собівартість реалізації	8558.4	223	6981.4	2019	Чистий дохід від реалізації	Чистий прибуток	Собівартість реалізації	10231.4	226.3	8135.3	2020	Чистий дохід від реалізації	Чистий прибуток	Собівартість реалізації	8235	134.1	6762.5	
2016	Необоротні активи	Оборотні активи	189.3	1284.5	2017	Необоротні активи	Оборотні активи	517.29999999999995	3470.7	2018	Необоротні активи	Оборотні активи	392.2	3524.2	2019	Необоротні активи	Оборотні активи	1871.9	5245.8	2020	Необоротні активи	Оборотні активи	1689.4	3519.7	
2016	Власний капітал	Довгострокові зобов'язання	Поточні зобов'язання	1176.9000000000001	296.89999999999969	2017	Власний капітал	Довгострокові зобов'язання	Поточні зобов'язання	1321.6	2666.4	2018	Власний капітал	Довгострокові зобов'язання	Поточні зобов'язання	1544.6	2371.8000000000002	2019	Власний капітал	Довгострокові зобов'язання	Поточні зобов'язання	1770.9	750	4596.8	2020	Власний капітал	Довгострокові зобов'язання	Поточні зобов'язання	1904.3	3304.8	Доходи	2016	2017	2018	2019	2020	2018.6	3529.1	8684.5	10231.4	8235	Витрати	2016	2017	2018	2019	2020	1730.3	3352.7	8412.5	9955.4	8071.5	Чистий прибуток, тис.грн.	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022	236.3	144.69999999999999	223	226.3	134.1	124.71000000000002	102.41000000000012	Чистий прибуток, тис.грн.	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022	236.3	144.69999999999999	223	226.3	134.1	160	186	55
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